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ВВЕДЕНИЕ

Процесс перехода от централизованного распределения денежных ресурсов к рыночной конкуренции связан с кардинальными изменениями системы организации и планирования кредита. В основе современных кредитных отношений лежит кредитный договор. При этом произошли изменения в механизме кредитования: перемещен акцент с выбора объекта на  оценку  субъекта  кредитной сделки.  В связи с этим именно кредитоспособность заемщика  является системообразующим элементом механизма  кредитования. 

Денежно-кредитная политика выступает в качестве одной из наиболее важных сфер деятельности государства по регулированию экономики - развитию системы кредитования, созданию благоприятного инвестиционного климата.

Таким образом, сложность кредитных отношений требует их глубокого и всестороннего изучения. Данное учебно-практическое пособие предназначено для самостоятельного изучения студентами дисциплины “Организация и планирование кредита”.

Цель учебно-практического пособия - сформировать у студентов комплекс знаний в области кредитования, денежно-кредитного регулирования экономики.

Пособие содежит лекционный курс, сопровождаемый вопросами для самопроверки и практическую часть, состоящую из контрольных задач, тестов и заданий. Для помощи в решении контрольных задач в пособии содержатся типовые задачи с пояснениями.

Кроме того, студенты могут использовать толковый словарь и список рекомендуемой литературы.

Блок I.  ЛЕКЦИОННЫЙ  КУРС

Глава I. Кредитная система страны 

и денежно-кредитное регулирование

1.1. Кредитная система страны

Эволюция кредитной системы определяется экономической ситуацией в стране и механизмом хозяйствования.  Каждому этапу  экономического  развития соответствуют своя структура кредитной системы, отвечающая соответствующим  потребностям  экономики.  Механизм функционирования кредитной системы постоянно меняется под влиянием изменений форм и методов  кредитования и кредитно-расчетных отношений.  От эффективности функционирования кредитной системы в  конечном  счете  зависят  темпы  экономического роста страны в целом.

Кредитная система характеризуется  совокупностью  банковских  и   иных кредитных учреждений, правовыми формами организации и подходами к осуществлению кредитных операций. 

В финансово-кредитном словаре под. ред. Гарбузова В.Ф. кредитная система определена как “ совокупность кредитных отношений и институтов, организующих эти отношения”
. Фактически кредитная система представлена банковским, потребительским, коммерческим, государственным, международным кредитом. Каждому из перечисленных видов кредита свойственны специфические формы отношений и методы кредитования. Реализуют эти отношения специализированные учреждения. Выделяются две основные подсистемы организации кредитных отношений: в рамках банковских и небанковских институтов. Соответственно образуются два основных звена кредитной системы: банковские и парабанковские учреждения,  формирующие банковскую  и  парабанковскую системы. Первая  из  них представлена учреждениями банковского типа,   вторая - специализированными кредитно-финансовыми институтами.  

Банковская  система  является ключевым звеном  кредитной системы, концентрирует основную массу кредитных и финансовых операций.

Банки - одна из наиболее  распространенных  групп   кредитных учреждений, выполняющих в настоящее время большинство кредитно-финансовых услуг и по существу являющихся институтами  универсального профиля.

Специализированные кредитно-финансовые институты отличает ориентация либо на обслуживание определенных типов клиентуры,  либо на осуществление в основном  одно-двух   видов услуг (кредитные союзы, кооперативы, финансовые, трастовые компании, страховые компании, частные пенсионные фонды, инвестиционные фонды, ломбарды).

Все большее распространение приобретает сейчас коммерческое и внутрифирменное кредитование. 

В зависимости от того,  насколько строго регламентируется и лицензируется банковская  деятельность  в стране,  выделяются два типа  организации кредитного дела: 

- специализированное кредитное  дело, когда существует жесткая грань между операциями банков и парабанков; 

- универсальное кредитное дело,  дающее возможность практически всем видам кредитных институтов  осуществлять  различные  виды кредитно-финансовых услуг (возможно установление некоторых их количественных ограничений).

Ядро кредитной системы составляет банковская система.   Единым  органом, координирующим деятельность кредитных институтов является Центральный банк России - банк банков, независим от исполнительных органов власти, экономически самостоятелен, то есть осуществляет свои расходы за счет доходов. В СССР функции Центрального банка страны выполнял Государственный банк СССР. Главная задача банков,  выполняющих  функции  центральных,  торгующих денежным товаром  только среди банков и не вступающих непосредственно  в  отношения  с  отдельными хозяйственными единицами,  состоит в управлении эмиссионной,  кредитной и расчетной деятельностью банковской системы.

В советской  России  формирование  денежной системы страны было проведено в два этапа:  сначала установление контроля  над  частными   банками, а затем их национализация. Был национализирован и Госбанк -   эмиссионный центр страны.  Учрежденный в период новой  экономической политики (после  1917 года) Госбанк вплоть до последних месяцев 1922   года выполнял операции обычного коммерческого банка,  но постановле-  нием  совета народных комиссаров от 11 октября 1922 года ему предоставлено право   выпуска в обращение банковских билетов.

В зависимости от соподчиненности кредитных институтов  согласно   банковскому  законодательству  и  иерархической  структуре кредитной  системы можно выделить два основных типа построения банковской  системы: одноуровневую и двухуровневую. 

Одноуровневая банковская система  предполагает  преобладание  горизонтальных связей между банками,   универсализацию их операций и функций. Подобный принцип построения характерен в  основном  для  стран  со  слаборазвитыми  экономическими   структурами, а также для стран с административно-командными режимами управления. До перестройки кредитные отношения в России носили формальный характер. Госбанк СССР обладал монополией на кредитные ресурсы. Существовал так называемый общегосударственный ссудный фонд, средства которого распределялись централизованно.

Двухуровневая банковская  система  основывается  на  построении   взаимоотношений между  банками в двух плоскостях:  по вертикали и по   горизонтали. По вертикали - отношения подчинения  между  Центральным   банком и низовыми звеньями; по горизонтали - отношения равноправного партнерства  между  различными низовыми звеньями (коммерческими банками).  При этом Центральный банк остается банком в полном смысле этого слова только для двух категорий клиентов -  коммерческих и  специализированных  банков  и  правительственных структур.

В СССР  длительное время преобладал одноуровневый принцип построения банковской системы с характерной для подобного типа организа-  ции кредитного дела концентрацией кредитных операций в едином центре  (Госбанке СССР) и в нескольких государственных спецбанках,  осущест-  влявших по  его  поручению  отдельные виды операций (Стройбанк СССР,   Внешторгбанк СССР).  При этом Госбанк СССР осуществлял краткосрочное  кредитование клиентуры,  за Стройбанком СССР закреплялись функции по долгосрочному кредитованию,  а за Внешторгбанком -  по  обслуживанию  внешнеэкономической деятельности.

В результате демонтажа административно-командной системы управления в России произошел переход от одноуровневой банковской системы к двухуровневой.  В настоящее время у нас в   стране  сформировалась и действует двухуровневая  банковская система. Наиболее заметным явлением в современной кредитной системе можно считать концентрацию и централизацию банковского капитала.

  В рыночной экономике в отличие от командной практически отсутствует система централизованного перераспределения денежных средств. Здесь кредитная система функционирует в условиях горизонтального движения кредитных ресурсов на финансовом рынке.

1.2. Экономическое содержание кредита и его роль 

в рыночной экономике

Кредит – отношения, возникающие между кредитором и заемщиком по поводу стоимости, передаваемой во временное пользование; это форма движения ссудного капитала.

Кредит в рыночной экономике необходим прежде всего как эластичный механизм перелива капитала из одной отрасли в другие и уравнивания нормы прибыли.

Кредит необходим для поддрежания непрерывности кругооборота фондов действующих предприятий, обслуживания процесса реализации производственных товаров.

Кредит способен оказывать активное воздействие на объем и структуру денежной массы, платежного оборота, скорость обращения денег.

Благодаря кредиту происходит более быстрый процесс капитализации прибыли, а следовательно, концентрации производства.

В условиях рыночной экономики кредит выполняет следующие функции:

1.Перераспределительная.

В условиях рыночной экономики рынок ссудных капиталов выступает в качестве механизма, перераспределяющего временно свободные финансовые ресурсы из одних сфер хозяйственной деятельности и направляющего их в другие, обеспечивающие более высокую прибыль.

Через сделку ссуды кредитор может в одном случае передать заемщику во временное пользование товарно-материальные ценности; в другом, что более типично для современного кредитного хозяйства, - денежные средства. В обоих случаях при единой сущности этой сделки объект передачи различен. Однако это различие касается формы данного объекта, а не его содержания: вне зависимости от формы перераспределяется стоимость.

Ориентируясь на дифференцированный уровень прибыли в различных отраслях или регионах, кредит выступает в роли стихийного микрорегулятора экономики, обеспечивая удовлетворение потребностей динамично развивающихся объектов приложения капитала в дополнительных финансовых ресурсах.

2. Замещение действительных денег кредитными операциями.

В современном кредитном хозяйстве созданы необходимые условия для такого замещения. Перечисление денег с одного счета на другой в связи с безналичными расчетами за товары и услуги, зачет взаимной задолженности, перечисление только сальдо взаимных зачетов дают возможность сократить налично-денежные платежи, улучшить структуру денежного оборота.

  3.Стимулирование экономии ресурсов.

Заключение кредитной сделки сопровождается возникновением взаимных обязательств ее участников. Кредит как экономическое отношение побуждает к рациональному использованию выделенных ресурсов для возврата временно позаимствованной стоимости. Заемщик должен так использовать полученную ссуду, чтобы вовремя возвратить ее банку, причем возвратить с приращением в виде процента.

4.Обслуживания товарооборота.

В процессе реализации этой функции кредит активно воздействует на ускорение не только товарного, но и денежного обращения, вытесняя из него, в частности, наличные деньги. Вводя в сферу денежного обращения такие инструменты, как векселя, чеки, кредитные карточки и тому подобное, он обеспечивает замену наличных расчетов безналичными операциями, что упрощает и ускоряет механизм экономических отношений на внутреннем и международном рынках. Наиболее активную роль в решении этой задачи играет коммерческий кредит как необходимый элемент современных отношений товарообмена.

5. Ускорение научно-технического прогресса.

Наиболее наглядно роль кредита в ускорении научно-технического прогресса может быть отслежена на примере процесса финансирования деятельности научно-технических организаций, спецификой которых всегда являлся больший, чем в других отраслях, временной разрыв между первоначальным вложением капитала и реализацией готовой продукции. Именно поэтому нормальное функционирование большинства научных центров немыслимо без использования кредитных ресурсов. Столь же необходим кредит и для осуществления инновационных процессов в форме непосредственного внедрения в производство научных разработок и технологий, затраты на которые первоначально финансируются предприятиями, в том числе и за счет целевых средне- и долгосрочных ссуд банка.

6. Экономия издержек обращения.

По причине временного недостатка собственных оборотных средств предприятия могут использовать заемные средства на пополнение оборотных средств, ускоряя при этом оборачиваемость капитала, а значит и экономя общие издержки обращения.

7. Ускорение концентрации капитала.

Процесс концентрации капитала является необходимым условием стабильности развития экономики и приоритетной целью любого субъекта хозяйствования. Реальную помощь в решении этой задачи оказывают заемные средства, позволяющие существенно расширить масштаб производства или иной хозяйственной операции и , таким образом, обеспечить дополнительную массу прибыли.
1.3. Сущность кредитного механизма 

и его роль в системе рыночных отношений

Кредитный механизм является сложной подсистемой управления,   действующей независимо от государственных организационных  структур, но в целях развития всего общества при одновременном наличии собственных экономических интересов конкретных субъектов  рыночных  отношений.

В основе кредитного механизма,  как и хозяйственного, находятся  экономические интересы субъектов управления. Управление кредитным механизмом осуществляется  посредством  административных,  экономических,   правовых и  социальных  методов.  Наряду с общесистемными кредитному механизму присущи и свои,  свойственные только ему элементы.

В экономической литературе не сложилось единой позиции по поводу содержания,  сущности, структуры кредитного механизма и направлений его развития.  В финансово-кредитном словаре кредитный  механизм  определяется как "составная часть хозяйственного механизма, включающая принципы кредитования,  кредитное планирование и управление кредитом"
. Понятие "механизм" всегда предполагает практическое использование,  функционирование определенной системы,  а  также  наличие управляющего органа. Авдиянц Ю.П. исходит из того,  что “кредитный механизм выступает основным  элементом  кредитной системы”
. Подобное содержание в это понятие вкладывает Пашковский В.С.: "кредитный механизм - это конкретное воплощение,  форма действующей организации кредитных отношений"
. Он выделяет следующие элементы кредитного механизма:  участники кредитных отношений,  субъекты и объекты кредитных отношений, кредитные планы,  режим кредитования,  порядок кредитования, виды ссудных счетов, процентные ставки. Как отметила проф. Валенцева Н.И. "кредитный механизм представляет собой формы и способы использования кредита  в  практике хозяйствования"
. Углубленно понимается сущность кредитного механизма проф. Штейншлейгером С.Б., рассматривающим кредитный механизм как экономическую категорию, которая реализует "экономические отношения в  денежно-кредитной  сфере,  и  следовательно,  требует  особых  законов,  управляющих ими"
. 

Кредитный механизм - это внешнее  проявление кредита;  категория отдельного по отношению к более общей  категории - кредиту.

Учитывая способы (прямого и косвенного) взаимодействия  кредитного механизма  с  воспроизводством  в  зависимости  от потребностей   воспроизводственного процесса и их удовлетворения на марко-  и  микро-  уровне возможен положительный и отрицательный результат функционирования кредитного механизма. Выявление эффекта взаимодействия кредитного механизма  и воспроизводства раскрывается через содержание  функций кредитного механизма. 

Кредитному механизму  свойственны три функции: ресурсообразующая; эмиссионная;  дефляционная.

Ресурсообразующая функция кредитного  механизма  осуществляется   благодаря  формам  сосредоточения  кредитных ресурсов в виде текущих  остатков средств на банковских счетах,  а также  срочных  депозитов,   средств в расчетах и иных ресурсов для кредитования.  Данная функция   обеспечивает реализацию закона  кредита,  регулирующего  зависимость   кредита от источников его образования. Выполнение этой функции должно стимулировать предприятия к внедрению  прогрессивных  технологий, уменьшению  затрат  материальных и трудовых ресурсов на производство продукции и,  следовательно, к расширению выпуска товаров  и  росту   рентабельности производства.

Эмиссионная функция проявляется в эмитировании денег в  кредитный оборот  и отражает гибкость кредита.  Наряду с этим,  реализация   эмиссионной функции кредитного механизма подчинена требованиям закона сохранения  ссуженной  стоимости,  что предполагает осуществление  анализа кредитоспособности предприятий,  планирование кредита, сочетание кредитования запасов товарно-материальных ценностей и платежей  по расчетам за них,  взаимодействие банковского кредита с коммерческим.  Благодаря этому,  ссуженная стоимость, вступившая (эмитированная)  в оборот,  возвращается в первоначальном виде,  сохраняет свои  потребительские свойства и готовность вступить в новый оборот.

Дефляционная функция кредитного механизма характеризует отношения, выражающие возвращение ссуженной стоимости к ее владельцу.  Эта функция нацелена на сбалансированность товарной и  денежной  масс  в  обращении и обусловлена объективной необходимостью высвобождения тех кредитных ресурсов, которые вовлечены в покрытие объектов, не подлежащих кредитованию.  Дефляционная функция связана с включением в необходимых случаях всего арсенала  средств  кредитного  механизма  по обеспечению возвратности кредита,  в том числе залога, гарантий, поручительств. Благодаря этому происходит передача ссуженной стоимости от заемщика к кредитору, что является требованием закона возвратности кредита.  Успешной реализации дефляционной  функции  способствуют   требования кредитного механизма по повышению ликвидности и платежеспособности заемщиков,  своевременное повышение процентных ставок  за   кредит. Определенную  роль в выполнении дефляционной функции кредитного механизма играет порядок образования  обязательных  резервов  в   Центральном банке России.

Роль кредитного механизма в стимулировании производства  реализуется в  результате  выполнения  кредитным механизмом рассмотренных   выше функций. Благодаря ресурсообразующей функции банки аккумулируют   временно свободные  средства  в  виде остатков на расчетных и других   счетах, депозитов,  участия в уставном капитале банков.  Эмиссионная функция кредитного механизма создает возможность приобретения предприятиями необходимых товаров за счет кредита. В результате действия эмиссионной функции  кредитные ресурсы банка получают производительное применение и направляются  на  кредитование  нужд  производства. Действие дефляционной функции направлено на сбалансирование товарной  и денежной масс в обращении, что предполагает гарантию возврата кредита. Все функции кредитного механизма тесно связаны  между  собой и объективно нацелены на стимулирование производства.

Организация кредитных отношений должна отвечать основным  принципам кредита, определяющим условия его функционирования. Основные  принципы кредита: планомерность, целевое назначение,  обеспеченность,  срочность возврата и платность. Перечисленные принципы  кредита  должны быть положены  в  основу организации кредитных отношений.  Однако на   практике это положение зачастую не соблюдается.  Целевое направление кредита определяет направления его использования, не ограничивая хозяйственной самостоятельности.  Отказ банка от контроля  за  целевым  использованием кредитов  способствовал росту злоупотреблений,  неэффективному использованию заемных средств.  В период становления двухуровневой банковской системы страны коммерческими банками была  допущена  ошибка,  которая заключалась в игнорировании принципов кредитования. Так, не соблюдались принцип целевого использования и обеспеченности кредита.  Это расширяло возможность получения кредита наличными. Указанные отрицательные факторы в сфере организации кредитных отношений в основном устранены.  Соблюдение основных принципов кредитования предусматривается в кредитном договоре. В  случае нарушений условий договора банки осуществляют досрочное взыскание ссуд.

Принципы кредитования представляют собой основные положения,  в соответствии с которыми строятся экономические взаимоотношения между  субъектами управления. Система принципов может  видоизменяться, наполняться новыми оттенками содержания. Принципы кредитования выработаны субъектами управления для защиты  своих  экономических интересов в сфере кредитных отношений.  С одной стороны - это  интересы банка, а с другой - заемщика денежных средств. Несоблюдение  принципов кредитования с чьей-либо стороны обязательно сопровождается нарушением экономических интересов того или иного участника  кредитных отношений.  В таких случаях потенциальные возможности кредита как объективной экономической категории не будут полностью  раскрыты   и реализованы,  что  снижает эффективность функционирования как кредитного механизма, так и хозяйственного.

Следующим важным элементом кредитного механизма являются методы кредитования. В  банковской практике на протяжении  долгого времени использовались два метода кредитования: по обороту товарно-материальных ценностей и затрат производства; по остатку. 

Первый способ был связан с ходом процесса производства и обращения. При этом выдача кредита осуществлялась по мере возникновения необходимости в кредите путем оплаты с ссудного счета расчетных документов  за различного рода товарно-материальные ценности.  Погашение кредита  происходило по фактическому завершению кругооборота средств. Таким образом выдача и погашение ссуды находилось в зависимости от текущих платежей и поступлений средств,  что отражало непосредственную  связь  движения  ссуженных средств и процесса производства заемщика.   Данный метод применялся в  отношении  предприятий  несезонных  отраслей народного хозяйства, у которых кругооборот оборотных средств в течение года был относительно равномерным. 

Второй способ движения ссуженных средств предполагал  согласование  с  изменением  остатка обеспечения.  При таком способе кредит  опосредовал не весь кругооборот средств, а лишь отдельные его стадии: выдача  кредита осуществлялась под отдельные элементы производственных фондов и фондов обращения.  Установление сроков обратного движения  ссуженной  стоимости  от заемщика к кредитору осуществлялось на основе прогнозируемых сроков оборачиваемости средств. При кредитовании по остатку имело место снижение уровня оборачиваемости кредита и эффективности его  использования. 

Сравнительная характеристика вышеописанных методов приведена в таблице 1.

                                                                                                 Таблица 1 

           Сравнительная характеристика методов кредитования:

                                       по обороту и по остатку 

	Признак 
	Метод "по остатку"
	Метод "по обороту"

	1
	2
	3

	Характер метода
	Компенсационный
	Платежный

	Назначение кредита
	Возмещение средств, вложенных в сверхнормативные запасы


	Совершение платежа

	1
	2
	3

	Показатель, определяющий движение кредита
	Движение остатков кредитуемых ценностей
	Оборот материальных ценностей

	Момент погашения 

кредита
	Снижение сверхнормативных запасов
	Завершение полного кругооборота средств 

заемщика


Подводя итоги краткому  рассмотрению  кредитных  взаимоотношений банков и предприятий в границах единой государственной собственности   можно сказать,  что в целом они соответствовали  существующей  в тот период времени административно-командной системе управления народным хозяйством. Банкам отводилась в основном роль звена, которое выполняло задачу доведения  кредитных ресурсов, выделяемых из центра, до конечных потребителей -   предприятий.

С переходом,  начиная с 1987 года, предприятий отраслей промышленности на  полный хозяйственный расчет принципиально иной характер  стали принимать и кредитные взаимоотношения банков с  предприятиями.  Эти экономические  взаимоотношения стали строиться на основании кредитного договора. При этом изменился  подход в механизме кредитования: перемещен акцент с выбора объекта на  оценку  субъекта  кредитной сделки.  В связи с этим именно кредитоспособность заемщика  становится системообразующим элементом механизма  кредитования. 

1.4. Механиз денежно-кредитного регулирования экономики 

Основой развития надежного, устойчивого функционирования банковской системы является формирование гибкого механизма денежно-кредитного регулирования экономики, позволяющего Центральному Банку эффективно воздействовать на хозяйственную активность, контролировать деятельность банковских институтов, добиваться стабилизации денежного обращения. Эволюция банковской системы предполагает постоянный поиск соответствующих оптимальных методов и инструментов управления, сочетание прямых административных и косвеннных экономических методов регулирования деятельности коммерческих банков и других кредитных учреждений со стороны Центрального Банка.

Основным объектом денежно-кредитного регулирования со стороны ЦБ выступает совокупная наличная и безналичная денежная масса в экономике, от динамики которой зависит изменение различных компонентов совокупного платежеспособного спроса. Поскольку деньги на современном этапе развития носят кредитный характер, то есть денежная масса в основном создается в процессе кредитно-депозитной деятельности банков, регулирование структуры и объема денежного оборота ЦБ осуществляетет посредством управления операциями банковских учреждений второго уровня, определения условий кредитно-депозитной эмиссии с помощью соответствующих методов и инструментов.

Наделенный государством эмиссионным правом ЦБ является проводником общегосударственной политики стабилизации экономики, товароно-денежной сбалансированности.

ЦБ выбираются цели и приоритеты банковской деятельности, разрабатываются соответствующие стратегия и тактика денежно-кредитной политики, которые конкретизируются в выборе определенных методов и инстументов.

Принципы построения межбанковских взаимоотношений фиксируются в банковском законодательстве, а конкретные формы, их набор и соподчиненность на каждом определенном этапе могут модифицироваться и уточняться. ЦБ издает соответствующие официальные материалы, имеющие обязательный или рекомендательный характер, на основе которых комммерческие банки ставятся в известность о об изменениях при выборе Центральным Банком методов денежно-кредитного регулирования, модификации значимости отдельных инструментов воздействия.

Денежно-кредитная политика - централизованная деятельность ЦБ по выполнению общегосударственных задач, совокупность мероприятий, направленных на изменение денежной массы в обращении, объема кредитов, уровня % ставок и других показателей денежного обращения и рынка ссудных капиталов. Совокупность мероприятий денежно-кредитной политики ЦБ включает определение границ как наличной, так и безналичной денежной эмиссии путем регулирования депозитно-ссудных и других операций банковских  учреждений второго уровня. 

В финансово-кредитном словаре денежно-кредитная политика определена как “совокупность мероприятий в области денежного обращения и кредита, направленных на регулирование экономического роста, сдерживание инфляции, обеспечение занятости и выравнивании платежного баланса; служит одним из методов вмешательства государства в процесс воспроизводства”
.

Цели денежно-кредитной политики можно  классифицировать  в  зависимости  от степени воздействия   Центрального банка на эти цели: 

1) операционные ( кредит правительству; кредит коммерческим банкам;      процентная ставка по межбанковским кредитам); 

2) промежуточные ( объем денежной массы; уровень процентной ставки коммерческих банков); 

3) конечные (темп инфляции; курс рубля по отношению к другим валютным единицам; темп роста валового внутреннего продукта; темп роста инвестиций; уровень занятости).

Воздействию на конечные цели должна быть подчинена  денежно-кредитная политика Центрального банка. В итоге успех борьбы с инфляцией  зависит от способности Центрального банка держать под контролем темп  роста денежной массы и процентные ставки коммерческих банков.

Центральный Банк использует при проведении денежно-кредитной политики комплекс инструментов, которые различаются: 

- по форме (прямые и косвенные), 

- по непосредственным объектам воздействия (предложение денег и спрос на деньги); 

- по характеру параметров (количественные и качественные).

Инструментами денежно-кредитной  политики Центрального банка являются переменные, которые устанавливаются и полностью контролируются Центральным банком.

Достижение поставленных задач достигается ЦБ путем разработки и реализации комплекса мер на макроуровне. При этом могут использоваться как прямые (административные), так и косвенные (экономические) методы воздействия на деятельность банков.

К административным методам относятся прямые ограничения (лимиты) или запреты, устанавливаемые Центральным Банком в отношении количественных или качественных параметров деятельности банков. Наиболее широко применяются следующие методы: квотирование отдельных видов пассивных и активных операций; введение потолков (или лимитов) на выдачу различных категорий ссуд и на привлечение кредитных ресурсов, определение видов обеспечения, а также перечня банков, допущенных к отдельным видам операций (контингентирование), прямой  контроль  над рыночными ставками коммерческих банков,  директивное определение кредитной маржи.

К экономическим методам управления совокупным денежным оборотом и регулирования банковских операций относятся мероприятия, использование которых оказывает в основном косвенное воздействие и не предполагает установление прямых запретов или лимитов. Выделяются три основных группы экономических методов управления: 

- налоговые (их использование является прерогативой финансовых органов); 

- нормативные (отчисления в фонд регулирования кредитных ресурсов, коэффициенты ликвидности и достаточности банковского капитала, иные виды отчислений и коэффициентов, обязательных к испольнению и устанавливаемых в виде норматива. Норматив представляет собой контрольную цифры в виде соотношения двух величин. Эффект от вводимых нормативов проявляется через относительно длительный промежуток времени); 

- корректирующие (учетная политика и операций Центрального Банка с ценными бумагами. Данные методы отличаются гибкостью и оперативностью, возможностью оказывать стимулирующее или ограничивающее воздействие).

Основными инструментами денежно-кредитной политики ЦБ являются:

1) учетная (дисконтная) политика проводится посредством установления и пересмотра официальной процентной ставки двух основных видов:

- ставки по редисконтированию (переучету ценных бумаг);

- ставки по рефинансированию (кредитованию банковских учреждений). 

Учетная политики активно применяется с середины ХIХ века. Возникновение этого инструмента было связано с превращением центрального банка в кредитора коммерческих банков. Последние переучитывали у него свои векселя или получали кредиты под собственные долговые обязательства. Повышая учетную ставку Центральный Банк побуждал другие кредитные учреждения сокращать заимствования. Это затрудняло пополнение банковских ресурсов, вело к повышению процентных ставок и в конечном счете к сокращению кредитных операций.

2) операции на открытом рынке: регулирование ликвидности и кредитных вложений банков путем размещения государственного долга. Метод заключается   в продаже или покупке центральным банком у коммерческих банков государственных ценных бумаг, банковских акцептов и других кредитных обязательств по рыночному или заранее объявленному курсу. Курс продажи ценных бумаг устанавливается дифференцированно в зависимости от их срока. Однако успех политики открытого рынка зависит от ряда факторов. Коммерческие банки приобретают ценные бумаги у Центрального банка только при малом спросе на кредиты со стороны предпринимателей и населения, а также когда Центральный банк предлагает бумаги открытого рынка на более выгодных условиях для коммерческих банков, чем условия предоставления кредитов коммерческих банков предпринимателям и населению.

На открытом рынке Центральный банк может выступать в качестве покупателя, когда необходимо поддержать ликвидность коммерческих банков, а особенно их кредитную активность. В случае покупки Центральный Банк переводит соответствующие суммы коммерческим банкам, увеличивая тем самым остатки на их резервных счетах. При продаже Центральный банк списывает суммы с этих счетов. Таким образом, указанные операции отражаются на состоянии резервной позиции банковской системы и используются в качестве способа ее регулирования.

3) установление норм обязательных резервов коммерческих банков.

Минимальные резервы - обязательная норма вкладов коммерческих банков в Центральном Банке, которая устанавливается в законодательном порядке и определяется как процент от общей суммы вкладов коммерческих банков.

В результате повышения норм обязательных резервных требований Центральный Банк сокращает суммы свободных денежных средств, находящихся в распоряжении коммерческих банков и используемых для расширения активных операций; снижение нормы резервов, напротив, увеличивает возможности кредитования. 

Различают "узкую"  и "широкую" денежно-кредитную политику.  Под узкой политикой имеют в виду достижение оптимального валютного курса  с  помощью  инвестиций на валютном рынке,  учетной политики и других  инструментов, влияющих на краткосрочные процентные  ставки.  Широкая  политика направлена  на  борьбу с инфляцией через воздействие на денежную массу в обращении.

В зависимости от состояния хозяйственной конъюнктуры выделяются  два основных типа денежно-кредитной политики, для каждого из которых характерен свой набор инструментов и определенное сочетание экономических и административных методов регулирования. 

Рестрикционная денежно-кредитная политика (политика "дорогих"  денег, кредитная рестрикция) направлена на ужесточение условий и ограничение  объема  кредитных  операций  коммерческих  банков и повышение уровня процентных  ставок. Ее проведение сопровождается увеличением налогов, сокращением государственных расходов. Она используется для борьбы с инфляцией. 

Экспасионистская денежно-кредитная политика (политика  "дешевых" денег, кредитная экспансия) сопровождается расширением масштабов кредитования, ослаблением контроля над приростом количества денег в обращении, сокращением налоговых ставок, понижением уровня процентных   ставок.

Денежно-кредитная политика как экспансионистского, так и рекс-                                  трикционного типа  может  иметь  тотальный или селективный характер. 

При тотальной денежно-кредитной  политике  мероприятия  Центрального  банка распространяются на все учреждения банковской системы, при селективной - на отдельные кредитные институты  или  же  на определенные  виды  банковской  деятельности.

Выбор типа  проводимой денежно-кредитной политики,  а соответственно и набора инструментов регулирования деятельности коммерческих  банков осуществляется  Центральным банком в каждом конкретном случае  исходя из состояния хозяйственной конъюнктуры.

Кроме того, имеется еще целый спектр инструментов, с помощью которых государство может влиять на денежно-кредитную систему страны: 

- валютные интервенции- купля-продажа валюты для воздействия на курс и на спрос и предложение ден. единицы; 

- количественные ограничения - потолки ставок, прямое ограничение кредитования, замораживание % ставок;

- специальные депозиты - часть прироста депозитов и кредитов банков, изъятая на беспроцентные счета в ЦБ;

- допуск к рынкам - регулирование открытия новых банков, разрешения для работы иностранных банков; 

- таргетирование - установление целевых ориентиров роста одного или нескольких показателей денежной массы, установление обязательной маржи, нормы обязательного инвестирования в государственные  ценные бумаги и другие.

Контрольные показатели роста денежной массы рассчитываются с учетом перспектив увеличения экономического потенциала каждого региона и степени его использования. При этом плановые показатели лимитов по объему выпуска наличных денег в обращение отдельно не устанавливаются. Для каждого коммерческого банка Центальный Банк определяет коэффициент наличности в общем объеме всей денежной массы.

Главная задача регулирования эмиссионной деятельности - соблюдение целевого ориентира прироста денежной массы. Целевой ориентир определяется на контрольный срок (чаще на год) и может корректироваться в течение данного периода. При этом ЦБ руководствуется следующими основными показателями: рост ВНП в реальном выражении, расчетная скорость обращения денег в плановом периоде, максимально допустимый рост уровня цен в прогнозируемом периоде. Размеры денежной массы находятся в прямой зависимости от проводимой  ЦБ денежно-кредитной политики и тесно связаны с общим изменением экономической конъюнктуры в стране.

Инструменты денежно-кредитной  политики  могут  быть  эффективными только  в условиях тесной увязки с фискальной политикой  и законодательством.

Глава II. Условия формирования и использования кредитных ресовов в коммерческих банках

2.1. Кредитный потенциал коммерческих банков

Мобилизация и концентрация свободных денежных средств - приоритетная функция и экономический базис в деятельности коммерческого банка От этого зависит и количество средств,  которые в основном путем кредита, а также других активных операций включают в процесс воспроизводства. Но не вся совокупность мобилизованных в банке средств свободна для совершения активных операций банка. Это обстоятельство порождает понятие кредитного потенциала, которое экономически обусловлено рядом объективных причин.

Теоретически в современной банковской системе существует возможность бесконечного переноса первоначально созданного депозита из одного банка в другой, а в этой связи и бесконечного роста кредитов, выдаваемых коммерческими банками. В зарубежной эконом. литературе этот процесс получил название мультипликации депозита и экспансии кредита. Прямым ограничителем роста депозитов и кредитов в банковской системе служит обязательный резерв, устанавливаемый Центральным БанкомТаким образом, кредитный потенциал коммерческого банка отражает величина мобилизованных в банке средств за минусом резерва ликвидности. Каждый коммерческий банк стремится создать минимальный резерв ликвидных средств и обеспечить максимальный кредитный потенциал, исходя из своей ликвидности, надежности и прибыльности.

Важным компонентом банкоского регулирования резерва ликвидности является умелое управление наличными деньгами в целях поддержания кассы на минимально допустимом уровне и одновременное обеспечение прибыльности операций.

На общий уровень кредитного потенциала коммерческого банка объективное воздействие оказывает следующая совокупность факторов: 

- общая величина мобилизованных в банке источников средств; 

- структура и стабильность источников кредитного потенциала; 

- уровень обязательных резервов, устанавливаемых  Центральным Банком; 

- режим пользования обязательными резервами, когда допукается применение этих резервов для поддержания текущей ликвидности коммерческого банка.; 

- общая сумма и структура обязательств банка.

Эффективность средств кредитного потенциала банка достигается, если одновременно: 

- обеспечивается необходимый минимум ликвидности; 

- используется вся совокупность средств кредитного потенциала; 

- достигается максимально высокая прибыль на кредитный потенциал.

Для оценки стабильности направления средств кредитного потенциала в активы банка особое значение имеет банковский анализ источников этих средств. Все источники кредитного потенциала банка являются собственными и заемными. Основное место занимают заемные средства, которые выступают в виде депозитов, вкладов и межбанковских ссуд.

Принцип ликвидности банковской деятельности определяет необходимость деления заемных средств кредитного потенциала на краткосрочные и долгосрочные. Все средства кредитного потенциала важно разделить по степени их стабильности: 

- целиком стабильные средства (собственные средства, средства, депонированные на определенный срок, средства кредитов, полученных от других банков); 

- стабильные средства (все депонированные средства, чья оборачиваемость изучена банком и установлена доля их направления в определенные активы); 

- нестабильные средства (депонированные средства, которые появляются периодически и динамику которых трудно предусматривать).

Регулярный анализ структруры средств кредитного потенциала позволит банку выявить определенные закономерности в движении его средств. Данные закономерности необходимо инспользовать для выработки правильной политики в распределении средств кредитного потенциала и ликвидности банка.

Банковская политика основывается на реальных экономических предпосылках и источниках кредитного потенциала. Для успешной ее реализации банку необходимо вести учет факторов, которые оказывают воздействие на реализацию потоков средств кредитного потенциала. Рассмотрим основные факторы, воздействующие на эффективность политики банка в части формирования средств кредитного потенциала:

1. Средства хозяйствующих предприятий и организаций - основной фактор формирования кредитного потенциала. Анализ и оценка реальных возможностей аккумуляции средств у предприятия и потребностей в денежных средствах этого же предприятия - важнейшие элементы банковской политики. Особое значение имеет большее число постоянных клиентв, так как в этом случае стабильнее депозиты в банке и его ликвидность. На  стабильности кредитного потенциала отражается экономичность, эффективность использования и ликвидность средств предприятий и организаций. В этой связи банк должен хорошо знать деятельность своих клиентов, систематически анализируя такие показатели, как: ликвидность баланса, рентабельность использования средств, технический уровень производства и другие.

2. Средства населения. Основные факторы, которые воздействуют на уровень сбережений населения:

- величина денежных доходов и склонность к сбережениям; 

- организация приобретения сбережений путем широкой банковской сети; 

- качество предоставляемых услуг населению; 

- организация информационной службы; 

- техническая оснащенность отдела банка по работе с населением.

3. Кредиты Центрального Банка. Специфика данного источника состоит в том, что кредиты Центрального Банка - это средства эмиссии и основной инструмент регулирования объема денежной массы и ликвидности банковской системы. Они выдаются коммерческим банкам в порядке рефинансирования. Возможности использования коммерческим банком кредитов Центрального Банка определяются денежно-кредитной политикой в стране.

4. Межбанковский кредит. Он осуществляется в целях поддержания текущей ликвидности банка и обеспечения рентабельного вложения средств, носит краткосрочный характер, происходит в рамках корреспондентских отношений банков, представляет собой дорогостоящий источник средств.

Средства кредитного потенциала формируют рынок денег и кредита, на котором банки предоставляют и заимствуют кредиты. На кредитном рынке формируется спрос и предложение кредита. В этих целях в банке осуществляется контроль за основными факторами, которые воздействуют на спрос и предложение кредитов: 

1. Носитель спроса и предложения. 

2. Объем спроса и предложения по их срочности. 

3. Условия и высота процентного уровня (цена кредита по срочности). 

4. Основные тенденции движения на кредитном рынке, включая воздействие Центрального Банка 

5. Соотношения процентных уровней на отдельных кредитных рынках, их закономерности. 

6. Система страхования кредитного риска. 

Хорошие знания тенденций на кредитном рынке дают возможность коммерческому банку проводить банковскую политику эффективно и эластично, а средства своего кредитного потенциала использовать свободнее. Деловая политика коммерческого банка обеспечивает непрерывное использование всех средств, которые создаются для удовлетворения подлежащих погашению обязательств и минимального резерва ликвидности. Остаток средств необходимо реализовать на денежном и кредитном рынке. Одна из основных целей банковской политики в распределении средств кредитного потенциала - это обеспечение соответствия структуры источников средств со структурой активов банка. 

Качественное и количественное равновесие прилива и отлива средств кредитного потенциала - важный фактор в политики ликвидности банка. 

2.5. Формирование кредитного портфеля коммерческого банка

2.5. 1. Факторы, влияющие на формирование кредитного портфеля

Главная задача, решаемая руководством коммерческого банка - устранение противоречий между ликвидностью и прибыльностью. В области кредитования эти задачи решаются в рамках концепции кредитного портфеля. Кредитная политика коммерческого банка должна помочь банку сформировать такой кредитный портфель, который поможет ему достичь целого ряда целей: обеспечить прибыльность, контроль над уровнем риска и соответствие требованиям, выдвигаемым регулирующими органами.

В структуре кредитного портфеля необходимо выделить типы заемщиков. Их можно классифицировать на: торгово-промышленные предприятия, органы власти, частные лица, коммерческие банки, небанковские финансовые учреждения, сельскохозяйственные предприятия и др. В зависимости от выбранного сегмента клиентам предлагается тот или иной вид кредита, отличающийся сроком кредитования, схемой погашения ссуды, характером обеспечения, методом предоставления, процентной ставкой, валютой кредита, сопутствующими услугами. Тем самым достигается оптимальная диверсификация кредитных услуг банка, то есть их распределение по различным типам заемщиков и способам предоставления. Такой взвешенный подход гарантирует сохранение устойчивости банка в длительной перспективе и служит наиболее действенным и дешевым приемом самострахования. 

На формирование кредитного портфеля коммерческого банка чаще всего влияют такие факторы, как: 

- специфика сектора рынка, обслуживаемого данным банком. Каждый банк должен учитывать потребности в заемных средствах клиентов его сегмента рынка. Так, Питер Роуз приводит такую зависимость кредитного портфеля от данного фактора: "Банк, обслуживающий пригородный район с большим количеством односемейных домов и маленьких розничных магазинов, в основном предоставляет ипотечные ссуды под залог жилых помещений, кредиты на покупку автомобилей, бытовой техники, кредиты на покрытие расходов, связанных с ведением домашнего хозяйства. В противоположность этому банк, расположенный в крупном городе, окруженный офисами, крупными универмагами, промышленными предприятиями, обычно направляет большинство ссуд коммерческим фирмам на пополнение товарно-материальных запасов, приобретение оборудования и выплату зарплаты"
.

- размер банка. Размер банка, а следовательно и размер его капитала определяет предельную сумму кредита, предоставляемого одному заемщику.  Более крупные банки являются обычно оптовыми кредиторами, направляющими основной объем своих кредитных ресурсов крупным и средним предприятиям. Более мелкие банки ориентированы на розничные кредиты в форме небольших потребительских кредитов, ссуд предпринимателям и владельцам мелких фирм. 

- опыт и квалификация его персонала в области различных видов кредитования.

- кредитная политика банка. Официальная кредитная политика банка предписывает своим кредитным инспекторам не выдавать определенные виды кредита. Фактический состав кредитного портфеля банка должен отражать его кредитную политику. В противном случае не будет обеспечена эффективная реализация кредитной политики и верхнему эшелону управления банком придется ее либо пересматривать, либо принимать меры по ее реализации. 

Структура кредитных вложений конкретного банка в значительной степени зависит от ожидаемого дохода банка, уровень которого кредитные инспекторы сопоставляют с доходами по всем другим активам, которые может приобрести банк. При прочих равных условиях банк обычно предпочитает выдавать ссуды, по которым ожидаемые доходы (за вычетом всех расходов и с учетом риска убытков по кредитам) максимальны. Одним из способов оценки данного дохода является система учета издержек, которая оценивает все ожидаемые доходы, а также прямые и косвенные расходы по каждому виду ссуд. В США банками-членами Федеральной резервной системы разработана программа под названием "Функциональный анализ издержек" (FCA). Эта программа позволяет собрать информацию по активам банка, прибыли, объемам обслуживания и рассчитать ожидаемый доход и стоимость по ссудам и другим операциям банка.

В целом банки должны предоставлять те виды ссуд, которые наиболее выгодны с точки зрения стоимости, то есть наиболее эффективны. Тем не менее при проведении предварительных расчетов необходимо учитывать, что обычно уровень прибыльности операции прямо пропорционален ее рискованности.

2.6. Основы формирования ссудного процента
Цена на кредитные услуги складывается из трех элементов:  основной процент плюс договорная надбавка и минус договорная скидка. 

Основной процент (базовый) - это средняя цена кредитных ресурсов для данного коммерческого банка. Она зависит от официальной или учетной процентной ставки, уровня процентов по межбанковским кредитам и процентов, начисленных по вкладам. При этом реальная цена ресурсов отличается от рыночной, будучи скорректированной на нормы обязательных резервов.

Динамика реальных ставок по кредитам зависит не только от номинальных ставок, но и от текущей динамики курса доллара и темпов инфляции. В частности, в России реальная стоимость валютных кредитов растет при стабильной номинальной ставке, если ускоряется рост курса доллара. Реальная стоимость рублевых кредитов при стабильной номинальной ставке растет, когда снижаются темпы инфляции.

Помимо анализа экономической ситуации при определении платы за кредит большое внимание уделяется таким факторам, как издержки привлечения средств; степень риска; сумма и срок кредита; расходы по оформлению ссуды и контролю; ставки конкурирующих источников получения средств, в т.ч. других банков; характер отношений между банком и заемщиком; норма прибыли, которая может быть получена при инвестировании средств в другие активы.

Издержки банка на проведение ссудных операций состоят из двух комплексных групп расходов, каждая из которых включает в себя несколько элементов:

I группа: расходы по привлечению кредитных ресурсов: 

- проценты, выплаченные клиентам за хранящиеся на их счетах деньги;

- уплаченные проценты по межбанковским кредитам и депозитам; 

- проценты, выплаченные по вкладам физических лиц.

II группа: расходы по обеспечению кредитной деятельности банков:

 - расходы на заработную плату сотрудников;

- расходы на содержание аппарата управления;

- амортизация оборудования, машин, механизмов;

- административно-хозяйственные расходы.

Верхняя граница процента за кредит определяется рыночными условиями. Нижний предел складывается с учетом затрат банка по привлечению средств и обеспечению функционирования кредитного учреждения.

При расчете нормы процента в каждой конкретной сделке коммерческий банк учитывает: уровень базовой процентной ставки; надбавку за риск с учетом условий кредитного договора.

Базовая процентная ставка (Пбаз) определяется исходя из ориентировочной себестоимости кредитных вложений и заложенного уровня прибыльности ссудных операций банка на предстоящий период:

                              Пбаз = С1 + С2 + Пм, где                                        (8 )

С1 - средняя реальная цена всех кредитных ресурсов на планируемый период;

С2 - отношение планируемых расходов по обеспечению функционирования банка к ожидаемому объему продуктивно размещенных средств;

Пм - планируемый уровень прибыльности ссудных операций банка с минимальным риском.

С1 определяется по формуле средневзвешенной арифметической исходя из цены отдельного вида ресурсов и его удельного веса в общей сумме мобилизуемых банком средств (платных и бесплатных).

Средняя реальная цена отдельных видов ресурсов определяется на основе рыночной номинальной цены указанных ресурсов и корректировки на норму обязательного резерва, депонируемого в Центральном банке РФ.

                                                    Пд
                      Сд = ------------------------------------------- * 100%, где    (9 )

                               1 - норма обязательного резерва 

Сд - средняя реальная цена привлекаемых банком срочных депозитов;

Пд - средний рыночный уровень депозитного процента.

Аналогично определяется средняя реальная цена по другим источникам средств, по которым предусмотрено отчисление средств в фонд обязательных резервов.

Надбавка за риск дифференцируется в зависимости от следующих критериев:

- кредитоспособности заемщика;

- наличия обеспечения по ссуде;

- срока кредита;

- прочности взаимоотношений клиента с банком.

Процентная маржа (М факт) - разница между средними ставками по активным (Па) и пассивным операциям банка (Пп):

                                          Мфакт = Па - Па                                       (10)

Основными факторами, влияющими на размер процентной маржи, являются объем и состав кредитных вложений и их источников, сроки платежей, характер применяемых процентных ставок и их движение. 

При современной практике кредитования применяются фиксированные ставки процента, не подлежащие пересмотру до окончания кредитной сделки. За рубежом существует набор процентных ставок, которые пересматриваются в зависимости от рыночной конъюнктуры и приспосабливаются к ней.

Существуют и используются несколько различных методов  исчисления  кредитных  процентов:

1) Простые проценты - это метод расчета дохода кредитора  от  предоставления денег в долг заемщику.  Он обычно применяется, если срок  ссуды меньше года.  Основная пропорция, характеризующая простые проценты, имеет следующий вид:

                                      K : I = 100 : p g, где                                   (11)

K - капитал или заем, за использование которого заемщик выплачивает определенный процент;

I - процентный платеж или доход,  получаемый кредитором от заемщика за  пользование  денежной ссудой,  то есть "цена долга" для заемщика.  Обычно этот платеж выражен в абсолютной величине, но тем не менее его называют просто  процентом;

p - процентная ставка,  показывающая,  сколько  денежных  единиц должен заплатить  заемщик за пользование 100 ед.  капитала в определенном периоде времени;

g - время, выраженное в годах. 

База измерения времени может учитываться тремя способами:

- Год - 360 дн., месяц - 30 дн. (30, 360);

- Год - 360 дн., месяц - точное число дней по календарю (к; 360);

- Год - 365 дн., месяц - точное число дней по календарю (к; 365).

При определении числа дней по календарю первый и последний день принимаются за один день.
Сущность простых процентов заключается в том,  что они начисляются на одну и ту же величину капитала в течение всего срока ссуды.

Из формулы (13) имеем следующие основные пропорции, характеризующие простые проценты:

                     K : I = 1200: pm, где m - месяцы.                               (12)

                     K : I = 36000 (36500): pd, где d - дни.                        (13)

p - годовая процентная ставка.

2) Сложные проценты.  В сложных процентах процентный платеж в каждом расчетном периоде добавляется к капиталу предыдущего периода,  а   процентный платеж в последующем периоде вычисляется уже на эту наращенную величину первоначального капитала.  Примером увеличения капитала может быть регулярное реинвестирование средств,  вложенных  под   простые проценты  на один период начисления.  Способ вычисления процентных платежей по сложным процентам иногда называется  вычислением   “процента на процент”. Существует два способа вычисления сложных процентов: антисипативный (предварительный) и декурсивный (последующий).  Если процентный платеж начисляется в начале каждого расчетного периода - это антисипативное начисление процентов.  Декурсивное начисление  процентного платежа  производится, если процентный платеж начисляется и добавляется к капиталу в конце  каждого   расчетного периода.

Введем несколько обозначений:

К0 - первоначальная стоимость капитала.

К1 - конечная стоимость капитала, то есть стоимость, полученная в результате увеличения К0 за период n.

Начисление процентов называется   к а п и т а л и з а ц и е й.  Капитализация может быть следующей:

а) годовой (pa);

б) полугодовой (ps);

в) квартальной (pg);

г) месячной (pm).

В случае  п о с л е д у ю щ е г о  начисления процентов получим:

                                  Кn = K0 ( 1 + p / 100 ) n                                                        (14) 

                                      I = K0 (rn - 1), где                                          (15)          

rn = ( 1 + p / 100 ) n - коэффициент наращивания для n периодов 

                                  при p %.

                                    р = 100 (   Kn /K0 - 1)                                      (16) 

Если расчетный период меньше года (ps, pg, pm), тогда:

                          Кmn = К0 (1 + P / 100 * m ) mn , где                           (17)
m - число расчетных периодов в году.

В случае п р е д в а р и т е л ь н о г о  начисления процентов получим:

                                                 100     n
                                Кn =K0 ( ---------- )                                               (18)
                                                100 - p

Если расчетный период меньше года, тогда:

                                               100 * m    mn
                               Кn =K0 ( -------------- )                                            (19)
                                              100 * m - p

Для кредитного процента во всех его формах характерен следующий механизм использования:

- уровень ссудного процента определяется макроэкономическими факторами: соотношением спроса и предложения средств, степенью доходности на других сегментах финансового рынка, направленностью процентной политики ЦБ РФ, а также зависит от конкретных условий сделок как по привлечению, так и размещению средств.

- порядок начисления и взимания процентов определяется договором сторон (ежемесячное, ежеквартальное начисление).

- источник уплаты процента различается в зависимости от характера операции. Например, платежи по краткосрочным ссудам включаются в себестоимость продукции; расходы по долгосрочным и по просроченным кредитам относят на прибыль предприятия после ее налогообложения.

При изучении системы ссудного ценообразования интересен опыт западных банков, использующих следующие методы:

1. Метод "стоимость плюс" - предполагает, что процентная ставка по любому кредиту устанавливается на основе следующих компонентов: 

1) предельная стоимость привлеченных средств для кредитования заемщика; 

2) операционные расходы, отличные от расходов по привлечению средств, в том числе заработная плата сотрудников кредитного управления и стоимость материалов и оборудования, необходимых для предоставления кредита и контроля за ним; 

3) оценочная маржа для защиты банка от риска неисполнения обязательств (компенсация банку за уровень риска невыполнения обязательств); 

4) желаемая маржа прибыли по каждому кредиту для осуществления достаточных выплат в пользу акционеров банка. 

Каждый из указанных компонентов может быть выражен в форме годовых процентов относительно суммы кредитов.

2. Метод ценового лидерства - появился 70 лет назад. В 30-х г.г. XX века крупнейшие банки установили унифицированную ставку по кредиту, известную под названием "прайм-рейт" (иногда называемую также базовой или справочной ставкой) - самую низкую ставку, предлагаемую наиболее кредитоспособным клиентам по краткосрочным кредитам в оборотный капитал. Фактически ставка по кредиту любому конкурентному заемщику определяется путем сложения:

1) базовой ставки (прайм-рейт), включая желаемую банком маржу прибыли сверх административных и операционных расходов.

2) премии за риск неисполнения обязательств.

3) премии за риск, связанной со срочностью, уплачиваемой заемщиками, обращающимися за долгосрочным кредитом.                                                                                            

Ведущими банками были разработаны две различные формулы расчета плавающей прайм-рейт: 

1) метод "прайм +"; 

2) метод "прайм х". 

В условиях повышения ставок на кредитном рынке по методу "прайм х" ставка за кредит растет быстрее, нежели ставка, установленная  методом "прайм +". При снижении же ставок ставка по ссуде, предоставляемая клиенту, уменьшается быстрее при использовании метода "прайм +". Хотя оба этих метода могут привести к одному и тому же первоначальному результату в случае, когда по кредиту установлена плавающая ставка. 

3. Метод надбавок. Данный метод появился в 80-х г.г. Процентная ставка определялась как совокупность:

1) процентных расходов по привлечению средств на денежном рынке;

2) надбавки для покрытия риска и получения прибыли.

По этим расчетам ставка по краткосрочному кредиту может оказаться на 2-3 процентных пункта ниже установленной прайм-рейт, что снижает значимость прайм-рейт в качестве справочной ставки по кредитам предпринимательским фирмам.

По мере снижения значимости прайм-рейт и роста неустойчивости рыночных процентных ставок крупнейшие банки отказались от использования формул на основе прайм-рейт в пользу формул на основе ставок открытого рынка. Однако прайм-рейт не утратила своего значения в качестве базы для оценки по кредитам более мелким предпринимательским фирмам, потребительским кредитам, кредитам на строительство.

Таким образом, появился двухуровневый рынок кредитов предпринимательским фирмам. Кредиты мелким и средним фирмам предоставляются из расчета прайм-рейт или какой-либо другой базовой ставки (например, ЛИБОР), в то время  как все большая доля крупных кредитов предпринимательским фирмам ориентируется на ставки денежного рынка на момент выдачи кредита. Установление незначительного размера маржи (надбавки) по подобным кредитам привело к широкому распространению практики участия в кредитах, когда крупные банки стали активнее делить свои крупнейшие кредиты с мелкими банками, получая доходы от комиссионного вознаграждения и перемещая как минимум часть подобных кредитов в банки с более низкой стоимостью привлеченных средств.

4. Метод установления ставок "кэп" - установление согласованного верхнего предела ставки по кредиту вне зависимости от будущей динамики процентных ставок. "Кэпы" представляют собой одну из услуг, которую банк может предложить своим клиентам за особое вознаграждение. Ставки "кэп" дают заемщику некоторую уверенность относительно максимальной стоимости кредита, поскольку любые проценты, уплаченные сверх этой ставки, будут возмещены заемщику или единовременно один раз в год, или по окончанию срока действия кредитного договора. Однако банк должен быть осторожен при установлении ставок "кэп" по своим кредитным договорам: длительный период поддержания высоких процентных ставок приведет к тому, что риск по плавающим процентным ставкам перейдет от заемщика к кредитору.

5. Метод "стоимость-выгодность" - состоит из трех простейших компонентов: 

1) оценки совокупного дохода по кредиту в условиях различных уровней процентных ставок и прочего вознаграждения банку; 

2) оценки чистой суммы представляемых в кредит средств (за вычетом любых депозитов, которые заемщик обязуется держать в банке, и с учетом требований к резервированию;

 3) оценки прибыли по кредиту до налогообложения путем деления оценочного дохода по кредиту на чистую сумму предоставляемых в кредит средств, который будет фактически пользоваться заемщик.

Подход к установлению ставок с точки зрения "стоимость - выгодность" является лишь одной из частей более широкой концепции, известной под названием "анализ доходности клиента".

6. Метод анализа прибыльности клиента - предполагает, что банк должен при оценке каждой кредитной заявки принимать в расчет все взаимоотношения с данным клиентом. При анализе доходности особое внимание обращается на прибыль от всех взаимоотношений с клиентом. 

Доходы, получаемые банком от клиента - проценты по кредиту, комиссию за обязательство, комиссию за управление наличными средствами и обработку цифровой информации. 

Расходы банка, связанные с клиентом - заработная плата банковских сотрудников, расходы на изучение кредитной документации, проценты по депозитам, стоимость приобретенных кредитных ресурсов. 

Чистые кредитные ресурсы - сумма кредита, предоставленного клиенту, за вычетом средней суммы его депозитов (скорректированной с учетом требований к резервированию). 

Затем производится фактическая оценка суммы средств банка, используемой каждым клиентом сверх суммы, предоставляемой им банку. Если расчетная чистая ставка прибыли от взаимоотношений с клиентом является положительной, кредитная заявка будет удовлетворена, поскольку банк заработает премию сверх суммы всех произведенных расходов. Если расчетная чистая ставка прибыли от всех взаимоотношений с клиентом является отрицательной, в предоставлении кредита будет отказано. 

Банк может повышать ставку по кредиту или цену других услуг, оказываемых клиенту для того, чтобы взаимоотношения продолжались на выгодной основе. Клиенты, которые считаются более рисковыми, должны приносить банку более высокую расчетную ставку прибыли.

Таким образом, в западной банковской практике существует богатый опыт разработки политики ссудного ценообразования, который может быть использован российскими банками.

2.7. Виды кредитных рисков и управление ими

Кредитный риск можно определить как относительную величину потерь, приходящуюся на единицу выданных кредитов. Эта величина рассчитывается на основе кредитной истории банка. 

Риски кредитования в зависимости от места их возникновения и степени воздействия на них внешней среды могут быть разделены на внешние (систематические) и внутренние (несистематические).

Внешние риски не связны с конкретно выданными кредитами. Они зависят от внешних факторов, не зависящих от деятельности банка или конкретного заемщика. На них влияют факторы мирового или национального характера. Они не поддаются диверсификации и представляют собой общий риск на все виды кредитов. Причем кредитор не сможет вернуть свои средства, не понеся потерь. Вследствие чего анализ этих рисков предполагает оценку эффективности кредитования вообще и возможности вложения средств в другие активы банка, менее рисковые (ценные бумаги, валютные средства и т.д.). Эти виды риска прогнозируются путем изучения мирового и национального текущего кредитного рынка и его дальнейшего развития на основе анализа макропоказателей. При этом учитываются состояние и перспективы развития экономики страны в цепом, денежно-кредитная, внешняя и внутренняя политика и возможные ее изменения в результате государственного регулирования.

Внутренние риски связаны с недополучением ожидаемого дохода или потерей средств в связи с финансовым положением конкретного заемщика и уровнем управления банком(кредитором, то есть риски, зависящие от коммерческой деятельности заемщика и банка: специфики их работы, профессионального уровня, характера операций, рентабельности, репутации и пр. Таким образом, внутренние риски делятся на:

1. Риски, связанные с организацией(заемщиком:

1.1. риск эффективности текущей деятельности ( возможность потерь в связи с отрицательными результатами финансово-хозяйственной деятельности заемщика); 

1.2. риск ликвидности ( потери в случае неспособности организации(заемщика выполнять свои текущие обязательства); 

1.3. риск невыполнения обязательств  (потери из-за неисполнения, неполного или некачественного исполнения обязательств, может возникнуть в результате непредвиденных обстоятельств (потери, утраты залога и т.д.); 

1.4. финансовый риск (потери в случае банкротства заемщика); 

1.5. риск мошенничества (возникает в результате злоупотреблений и нежелания заемщика вообще возвращать свои долги).

2. Риски, связанные с деятельностью банка(кредитора:

2.1. риск рыночной стратегии (возникает от неспособности банка разрабатывать и предлагать новые банковские услуги в области кредитования (факторинг, форфейтинг, учетные операции); потери из-за колебаний норм ссудного процента и другие); 

2.2. риск кредитной политики (риск того, что банк неверно определил кредитную политику, в результате чего величина соизмерения ожидаемых доходов с ожидаемыми потерями оказалась ниже расчетной; 

2.3. риск структурный или диверсификации кредитного портфеля (риск потерь из-за существенного ухудшения качества кредитного портфеля по видам ссуд, срокам, заемщикам, что приводит к необходимости списания потерь и убыткам); 

2.4. операционный или селективный риск (риск неверного определения кредитоспособности заемщика, размера кредита, порядка его предоставления, то есть возникающий в связи с низким качеством работы сотрудников кредитного отдела); 

2.5. временной риск (риск срока, на который предоставляется кредит: краткосрочный, долгосрочный, среднесрочный. Чем на больший срок предоставляется кредит, тем выше риск); 

2.6. отзывной риск (риск потерь в случае, если кредитор отзовет сумму предоставленного кредита в связи с утерей залога либо невыполнением заемщиком условий кредитного договора); 

2.7. процентный риск (риск сокращения или потери банковской прибыли из-за уменьшения процентной маржи в виде разницы между процентами, полученными по кредитным операциями, и процентами, уплаченными по привлеченным банком средствам по пассивным операциями, то есть риск спреда); 

2.8. риски по балансовым операциям (риски по выданным ссудам) и по забалансовым операциям (риски по внебалансовым операциям: выданным гарантиям, акцептам переводных векселей, аккредитивным операциям и т.д.); 

2.9. риск банковских злоупотреблений (потери  из-за недобросовестности или мошенничества банковских служащих в виде, например, выдачи кредитов своим знакомым за определенную плату на заведомо невыгодных для банка условиях).

Принятие рисков - основа банковского дела. Банки имеют успех тогда, когда принимаемые ими риски разумны, контролируемы и находятся в пределах их финансовых возможностей и компетенции. Активы, в основном кредиты, должны быть достаточно ликвидны для того, чтобы покрыть любой отток средств, расходы и убытки и при этом обеспечить приемлемый для акционеров размер прибыли. Достижение этих целей лежит в основе политики банка по принятию рисков и управлению ими, которое должно удовлетворять двум основным требованиям: 

- соответствовать общей рисковой политике банка, ориентированной на оценку совокупного риска; 

- отвечать целям специальной рисковой политики, в рамках которой оценивается каждый вид риска. 

Кредит является основой банковского дела. Эффективность кредитной деятельности банка зависит от искусства управления кредитным риском. Невысокие темпы прироста объемов и рентабельности кредитования вынуждают банки систематически и планомерно разрабатывать и совершенствовать методологию управления кредитными рисками и создавать организационные структуры для ее реализации в повседневной банковской практике. Так как многие банкиры и регулирующие органы считают, что понимание процесса управления кредитами является индикатором качества кредитного портфеля банка, то, следовательно, создание эффективного процесса управления кредитами является предварительным условием создания сильного банка.

В процессе управления кредитными рисками можно выделить четыре основных этапа, которые  определяют задачи этого процесса.

1. Анализ и оценка кредитных рисков. Предпосылкой для анализа рисков является их идентификация. Банк должен установить на основе различных источников информации  виды и взаимосвязь рисков, которым он подвержен. Затем следует определить, какие виды идентифицированных рисков могут быть измерены. С учетом расходов на сбор и обработку информации необходимо выделить риски, которые подлежат измерению, и риски, которыми можно пренебречь.

2. Определение величины рисков. Проблема идентификации рисков тесно связана с методами их измерения. Определение количественной величины риска дает возможность оценить размер потенциальных убытков и сформировать с помощью активных инструментов управления уровень риска, который банк рассматривает как приемлемый. На основе собранных статистических данных можно прогнозировать среднюю величину и дисперсию кредитного риска как в масштабе банка, так и в рамках отдельных кредитных операций. Моделирование связей между структурой кредитного портфеля и рисками позволяет провести анализ восприимчивости показателей (например, рентабельности) к изменению внутренних и внешних факторов риска, а также определить сценарии для различных ситуаций.

3. Управление кредитными рисками. После того, как определены подлежащие управлению риски и их размер, необходимо выработать стратегию и методологию управления кредитными рисками. Управление рисками может быть направлено как на предотвращение возникновения кредитных рисков, так и на преодоление негативных последствий кредитных рисков для рентабельности и ликвидности банка (см. табл. 5) . 

Далее на разных организационных уровнях: в рамках отдельной кредитной операции, филиала, всего банка, — в соответствии с разработанной методологией принимаются решения о применении активных инструментов управления кредитными рисками для их недопущения, минимизации и нейтрализации, в также пассивных инструментов для преодоления возможных негативных последствий рисков ( см. табл.6).

4. Контроль за эффективностью управления кредитными рисками.

Результаты осуществления мероприятий по управлению рисками должны постоянно контролироваться. Контроль призван выявлять и анализировать причины отклонения величины реализовавшихся рисков от запланированных показателей. Для анализа используются показатели, характеризующие результаты кредитной деятельности, структуру рисков и убытки, связанные с реализацией рисков. Необходимо разработать встречные меры для преодоления последствий наступивших рисков и восстановления структуры рисков.

                                                                                                   Таблица 5

             Виды управления кредитными рисками в банке

	
	Предотвращение 

возникновения кредитных рисков 
	Преодоление 

возникших 

проблем

	Снижение вероятности наступления рисков
	1. Применяемые меры:

• Проверка кредитоспособности

• Кредитный мониторинг (с помощью индикатора раннего оповещения)
	2. Применяемые меры:

• Изменение условий кредитования (реструктуризация кредита)

	Снижение убытков, связанных с реализацией рисков


	3. Применяемые меры:

• Ограничение совокупного объема кредитов, предоставляемых 1 заемщику

• Система лимитов

• Использование обеспечения

• Консорциальное кредитование
	4. Применяемые меры:

• Принятие мер по спасению проблемного кредита (санация)


                                                                                                  Таблица 6

        Концепция инструментов управления кредитными рисками

	
	Инструменты управления кредитными рисками в рамках отд. кредита
	Инструменты управления кредитными рисками  кредитного портфеля

	Инструменты для предотвращения причин возникновения рисков
	Улучшение качества оценки кредитоспособности и повышение ее объективности

1. Проверка кредитоспособности

2. Кредитный мониторинг
	Улучшение процесса принятия кредитных решений за счет организации, информационного обеспечения и подбора кадров для кредитного процесса

1. Квалифицированная проверка кредитоспособности

2. Совершенствование организационной структуры

3. Значение информационной технологии

4. Контроль за кредитованием и кредитная ревизия

	Инструменты управления последствиями наступления

рисков
	Активные инструменты для ограничения потерь
	Пассивные инструменты для страхования убытков
	Активные инструменты для ограничения потерь
	Пассивные инструменты для страхования убытков

	
	1. Переложение рисков

2. Ограничение рисков

3. Деление рисков
	1. Учет кредитного риска при установлении процентной ставки за кредит
	1. Ограничение рисков

2. Диверсификация кредитного портфеля

3. Управление проблемными кредитами
	1. Образование резервов ликвидности

2. Образование резервов собственного капитала

3. Увеличение рентабельности 

4. Контроль за качеством кредитного портфеля




Управление кредитными рисками должно опираться на организационную структуру, которая охватывает всю банковскую иерархию.

Можно выделить три основных принципа, которыми следует руководствоваться при управлении кредитными рисками:

 1. Управление кредитными рисками должно учитывать общий риск банка. Проверка рискованности отдельных кредитных операций не является достаточной для управления рисками в масштабах всего банка, так как часть рисков, которыми банк стремится управлять, возникает не из отдельных сделок, а определяется соотношением и видами всех активных и пассивных операций банка.

2. Риск при проведении отдельных кредитных операций невозможно исключить полностью. Необходимо осуществлять мониторинг рисков, связанных со структурой кредитного портфеля, и принимать меры по управлению рисками.

3. Способность банка нести или брать на себя риски может быть определена только в масштабе всего банка, а не отдельных операций.

В настоящий период времени перед отечественными банками стоят серьезные трудности в деле управления кредитным риском. Контроль со стороны правительства, давление внутренних и внешних обстоятельств  политического  характера,  трудности  производства,  финансовые ограничения, сбои рынка, частые ситуации нестабильности в сфере бизнеса и производства подрывают финансовое положение заемщиков. Более того, финансовая информация часто является ненадежной, правовая структура часто не способствует выполнению обязательств по погашению долга. Кроме всего прочего, трудности внешнего характера усиливаются внутренней слабостью и сопровождаются дальнейшим ухудшением качества активов. 

Банки зачастую не располагают надежно разработанным процессом управления кредитным риском. Среди наиболее часто встречающихся недостатков можно отметить следующие: отсутствие письменно зафиксированного в виде документа изложения политики; отсутствие ограничений в отношении концентрации портфеля; излишняя централизация или децентрализация кредитного руководства; плохой анализ кредитуемой отрасли; поверхностный финансовый анализ заемщиков; завышенная стоимость залога; недостаточно частые контакты с клиентом; недостаточные  проверки  и  отсутствие сбалансированности  в  процессе кредитования; отсутствие контроля над займами; неспособность к увеличению стоимости залога по мере ухудшения качества кредитов; плохой контроль за документированием займов; чрезмерное использование заемных средств; неполная кредитная документация; отсутствие классификации активов и стандартов при формировании резервов на покрытие убытков по кредитам; неумение эффективно контролировать и аудировать кредитный процесс.

Эти недостатки выливаются в слабость кредитного портфеля, включая чрезмерную концентрацию кредитов, предоставляемых в одной отрасли или секторе хозяйства, большие портфели неработающих кредитов, убытки по кредитам, неплатежеспособность и неликвидность.

Основные способы снижения кредитного риска:

1) систематическая оценка кредитоспособности заемщика;

2) диверсификация кредитного портфеля;

3) создание страховых резервов;

4) привлечение достаточного обеспечения кредита;

5) использование плавающей кредитной ставки

2.8. Резерв на возможные потери по ссудам: порядок образования, 

регулирования и использования

В связи с особым значением для коммерческих банков кредитного риска, ЦБ России ввел своим письмом от 20 деккабря 1994 г. обязательное создание каждым коммерческим банком специального резервного фонда, определил развернутую систему бухгалтерских операций, связанных с созданием и использованием этого фонда. Отчисления в указанный резерв относятся на расходы банка. Резерв создается в обязательном порядке по всем ссудам, выданным в рублях.

Резерв используется только для покрытия неоплаченной клиентами ссудной задолженности по основному долгу. Общую величину резерва коммерческие банки должны уточнять в зависимости от суммы фактической задолженности и от группы риска, к которой отнесена данная ссуда. Не реже 1 раза в квартал коммерческие банки по своему усмотрению рассчитывают общую величину резерва по состоянию на каждое  1-е число месяца отчетного года. Бухгалтерские проводки по изменению величины резерва должны быть сделаны не позднее последнего рабочего дня отчетного квартала.

Если величина необходимого резерва, рассчитанного в соответствии с требованиями Центрального Банка, должна быть больше величины ранее созданного, то ежеквартально (ежемесячно) производится доначисление резерва до расчетной величины. 

Если ссудная задолженность клиента после неоднократной пролонгации признается безнадежной ссудой и подлежащей списанию за счет созданного резерва, то производится расходование указанного резерва. Одновременно делается перенесение списанной с баланса просроченной ссудной задолженности клиента в сумме: основного долга, начисленных, но не полученных процентов на внебалансовый счет для учета в течение последующих 5 лет. В случае непоступления средств от должника в течение последующих пяти лет указанная просроченная ссудная задолженность списывается с внебалансового счета коммерческого банка. При поступлении средств от должника в покрытие ссудной задолженности, по которой ранее был создан резерв уменьшается ссудная задолженность клиентов по основному долгу, по начисленным, но неполученным процентам. Одновременно восстанавливаются доходы банка на величину ранее созданного резерва в части основного долга с процентами.

Разница между суммой ссудной задолженности, подлежащей списанию и резервом, созданным по указанной ссуде относится на убытки.

Поэтапный режим создания резервов на возможные потери по ссудам, вводимый Банком России, предполагал достаточно жесткие ограничения в данной области. Новые правила были введены после присоединения России к Базельской конвенции в 1997 году и вступления в действие с 1 февраля 1998 года инструкции ЦБ России "О порядке формирования и использования резерва на возможные потери по ссудам". Вся задолженность перед банком делится на 4 категории: 

1. стандартная; 

2. с минимальным риском;

3. сомнительные ссуды;

4. безнадежные ссуды.

Оценка рисков по выданным ссудам производится : по всем предоставленным кредитам; по векселям приобретенным банком; по суммам, не взысканным по банковским гарантиям; по операциям, осуществляемым в соответствии с договором финансирования под уступку денежных требований (факторинг).  При этом в основе классификации лежат такие признаки, как количество дней просрочки; переоформлялась ли ссуда; обеспеченность; льготная процентная ставка.
Глава III. Организация кредитования в коммерческом банке

3.1. Виды кредитов, предоставляемых коммерческими банками

Виды кредитов, предоставляемых российскими банками, немногочислены в связи с нестабильностью экономической ситуации в стране, неразвитостью банковской системы, отсутствием опыта. В таблице 7 приведена наиболее общая классификация кредитов, предоставляемых российскими банками в разрезе таких признаков, как срок кредита, валюта кредита, наличие  обеспечения, субъект кредитования, целевой признак.  

                                                                                                    Таблица 7

                                Классификация видов кредитов

	Признак
	Вид кредита

	1
	2

	Срок 

кредитования
	· сверхкраткосрочные - до 3-х месяцев;

· краткосрочные - до 1 года;

· среднесрочные - от 1 до 5 лет;

· долгосрочные - свыше 5 лет.

	Валюта 

кредита
	        - рублевые;

        - валютные



	Обеспечение
	     - обеспеченные;

    - бланковые, в т.ч. овердрафтный, контокоррентный кредиты

	Субъекты 

кредитования
	а) в зависимости от места регистрации субъекта:

· кредиты резидентам;

· кредиты нерезидентам.

б)  в зависимости от возможности влияния субъекта на кредитную политику банка:

· кредиты инсайдерам;

· кредиты аутсайдерам.

в) в целом в зависимости от вида субъекта:
· межбанковские кредиты;

· кредиты органам власти и местного самоуправления;

· кредиты юридическим лицам - небанкам; 

· кредиты лицам, занимающимся индивидуальной трудовой деятельностью; 

· потребительские ссуды

	1
	2

	Объекты кредитования
	а) в области кредитования юридических лиц:

· товары и услуги по контрактам;

· оборотные средства в целом;

· заработная плата работникам предприятия;

· приобретаемые ценные бумаги;

· жилищное и коммунальное строительство и т.д.

б) в области потребительского кредитования:

· неотложные нужды;

· приобретаемые, строящиеся объекты недвижимости;

· приобретаемые автомобили и т.д.


С целью поддержки развития малого бизнеса в России, некоторые банки также выделяют программу кредитования малого бизнеса, разрабатывая специальные программы кредитования с "щадящим режимом". Такие кредиты обычно подразделяются на малые- и микрокредиты. Малый кредит может быть использован на приобретение оборудования, выкуп недвижимости, ремонтно-конструкторские работы, для возмещения основного капитала, на оплату рекламы, маркетинговых исследований и т.д. - то есть всего, что касается инвестиций в производство. Микрокредиты можно применить еще и для пополнения оборотного капитала: прежде всего  для ликвидации кассовых разрывов и решения других текущих и финансовых проблем.

Кредитная политика некоторых банков подразумевает разработку специальных льготных программ кредитования агропромышленного комплекса с целью предоставления более дешевых и удобных кредитов для производителей сельскохозяйственной продукции и предприятий, занимающихся ее переработкой.

В рамках кредитной политики, разработанной коммерческим банком, могут существовать и другие виды специальных программ по кредитованию различных видов заемщиков. В качестве особых направлений кредитования можно выделить факторинговые и лизинговые операции банков.

Коммерческие банки США, Великобритании, Франции, Японии предоставляют множество различных ссуд широкому кругу клиентов на самые разные цели. При этом регулирующие органы осуществляют постоянный контроль за состоянием и динамикой развития банковского кредитования. По крайней мере один раз в год в США Федеральная резервная система (ФРС) и Контролер денежного обращения рекомендует каждому американскому банку сообщать о структуре своего кредитного портфеля в соответствие с целями кредитования по форме, известной как "схема А" и прилагаемой к балансам банков. Банковские ссуды подразделены на семь основных категорий в соответствии с целевым признаком:

1. Ипотечные ссуды (обеспеченные недвижимостью - землей, зданиями и другим имуществом), включая краткосрочные кредиты на строительство и землеустройство и более долгосрочные кредиты на покупку сельскохозяйственных угодий, домов, квартир, коммерческих сооружений и имущества за рубежом);

2. Ссуды финансовым учреждениям, то есть ссуды банкам, страховым и финансовым компаниям, а также другим финансовым учреждениям;

3. Сельскохозяйственные ссуды, предоставляемые владельцам ферм и ранчо с целью содействия их деятельности по обработке земли, сбору урожая, вскармливанию скота и т.д.;

4. Ссуды торговым и промышленным компаниям, которые предоставляются предпринимательским фирмам для покрытия расходов на покупку товарно-материальных запасов, уплату налогов, выплату зарплаты;

5. Ссуды частным лицам, включающие ссуды на покупку в рассрочку автомобилей, передвижных домов, электробытовой техники, других потребительских товаров, ссуды на ремонт и модернизацию домов, покрытие расходов на медицинское обслуживание и другие личные расходы;

6. Все прочие ссуды, включая другие виды ссуд, не указанные выше, в том числе обеспеченные ценными бумагами;

7. Лизинговое финансирование, которое предполагает, что банк покупает оборудование или машины и передает в аренду их клиентам. 

Стабильность экономического положения этих государств, давние традиции банковского кредитования обеспечивают широкое распространение использования банковских кредитов при самых различных ситуациях, что приводит к такому разнообразию видов предоставляемых кредитов.

3.2. Методы кредитования и виды ссудных счетов

Под методами кредитования понимаются способы выдачи и погашения кредита, принятые в соответствии с принципами кредитования. 

В доперестроечный период отечественной банковской практикой использовались два метода кредитования: по остатку и по обороту.

В настоящее время российские банки перешли к таким методам кредитования, как кредитный договор, открытие кредитной линии (возобновляемой, невозобновляемой, рамочной), овердрафтное кредитование.

В зарубежной банковской практике кредитование первоклассных   кредитоспособных заемщиков может производиться банком с использованием единого активно-пассивного (расчетно-ссудного) счета - контокоррента. По дебету этого счета идут все платежи клиента, связанные с его производственной деятельностью и распределением прибыли, а в кредит зачисляется выручка и все другие поступления в пользу предприятия.  Кредитовое сальдо счета свидетельствует о наличии у предприятия в обороте в данный момент собственных средств, а дебетовое сальдо - о привлечении в оборот банковского кредита, за который взимается процент.

Краткая характеристика каждого из современных методов кредитования представлена в таблице 8.

                                                                                                     Таблица 8

             Характеристика современных методов кредитования

	Метод 

кредитования
	Характеристика метода кредитования

	1. Кредитный договор
	Документ: Кредитный договор

Цель: Удовлетворение определенных целевых потребностей в средствах на конкретный срок

	2. Открытие кредитной линии
	На основе установленного лимита кредитования, используемого по мере возникновения потребности в течение определенного периода.

	2.1. Возобновляемая (револьверная) кредитная линия
	Документ: Договор об открытии возобновляемой кредитной линии

Цель: Осуществление регулярных финанасово-хозяйственных операций, покрытие разрыва в платежном обороте. 

Движение кредита в пределах установленного лимита задолженности в течение всего срока действия договора

	2.2. Невозобновляемая кредитная линия
	Документ: Договор об открытии невозобновляемой кредитной линии

Цель: Осуществление различных платежей по контрактам в пределах установленного лимита.

Погашенная часть кредита не увеличивает свободный лимит кредитования



	2.3. Рамочная кредитная линия
	Документ: Генеральное соглашение об открытии рамочной кредитной линии и отдельные кредитные договоры

Цель: Осуществление платежей в рамках одного контракта или одной программы, реализуемых в течение определенного времени

	3. Овердрафтное 

кредитование
	Документ: Договор об открытии овердрафтного кредита

Цель: Оплата платежных документов с использованием средств сверх кредитового сальдо расчетного счета до согласованного лимита


Метод кредитования обуславливает форму ссудного счета, используемого для выдачи и погашения кредита:

1. Простые ссудные счета используются в банковской практике преимущественно для выдачи разовых ссуд. Погашение задолженности по этим счетам осуществляется в согласованности с заемщиком сроки. Предприятию сразу может открыто несколько простых ссудных счетов, если оно одновременно пользуется кредитом под несколько объектов и, следовательно, ссуды выдаются на разных условиях, на разные сроки и под неодинаковые проценты. Такой обособленный учет ссуд имеет значение  для осуществления банковского контроля за своевременным их погашением заемщиком.

2. Специальные ссудные счета открываются заемщикам, испытывающим постоянную потребность в банковском кредите. Использование специального судного счета для предоставления кредита предполагает направление всей выручки от реализации товаров в кредит этого счета для своевременного погашения банковской ссуды и обеспечения полного участия собственных средств заемщика в воспроизводственном процессе. Расчетному счету отводится здесь роль вспомогательного счета, так как по нему совершается ограниченный круг операций, связанных с распределением прибыли и выплатой заработной платы.

В рыночных условиях хозяйствования преобладающей формой ссудного счета являются простые ссудные счета с различным режимом пользования.

3.3. Последовательные этапы процесса кредитования

Банк предоставляет кредиты заемщикам для осуществления текущей и инвестиционной деятельности. Приоритет при формировании кредитного портфеля имеют акционеры, затем заемщики, имеющие в банке расчетные счета и совершающие по ним операции.

Предоставление банком кредитов основывается на учете необходимых потребностей заемщиков в заемных средствах, наличии достаточных гарантий для своевременного их возврата.

Банк предоставляет кредиты в пределах собственного капитала и привлеченных средств, обеспечивая сбалансированность размещаемых и привлекаемых ресурсов по срокам и объемам.

Для решения вопроса о выдаче кредита банк требует от клиента предоставления определенного набора документов. Их количество и содержание может быть  различным для разных групп клиентуры. Однако для юридических лиц примерный перечень их содержит следующие документы:

1. Кредитные заявки (заявление-ходатайство), которые могут представлять собой стандартное заявление или письмо произвольной формы, в котором указываются цель, сумма и срок испрашиваемого кредита. Кредитная заявка регистрируется в банке в специальном журнале. 

2. Копии, иногда подлинники учредительных документов (устава, учредительного договора, документов о государственной регистрации), подтверждающие правомочность, клиента в получении кредита. 

3. Бухгалтерская отчетность (балансы и приложения к ним). Банк может потребовать и другую бухгалтерскую и статистическую отчетность, необходимую для анализа финансового положения заемщика.

4. Аудиторское заключение о достоверности отчета.

5. Технико-экономическое обоснование кредитуемого мероприятия со всеми необходимыми расчетами. Оно предоставляется при получении разовых кредитов и дает представление о сроках окупаемости, а следовательно, дате возврата кредитов. При постоянном пользовании кредитами может предоставляться не само обоснование, а расчет потребности в кредите на определенный период. 

6.Бизнес-план с указанием планируемых доходов и расходов.

7. Копии договоров, контрактов, других документов, подтверждающих цель кредита, сбыт продукции и т. д. 

8. Сведения о кредитах, полученных в других банках. 

9. Предполагаемые обязательства по обеспечению возвратности кредита, которые при положительном решении вопроса согласовываются с банком и оформляются специальным договором. 

10. Карточка с образцами подписей и оттиска печати, заверенная нотариально.

Банк вправе потребовать у заемщика и другие документы, например, подтверждающие наличие производственных и складских площадей, производственных мощностей и т. д. Для постоянных заемщиков с хорошей репутацией этот перечень документов может быть сокращен. 

В технико-экономическом обосновании должны быть отражены:

а) основные виды деятельности предприятия и размер уплачиваемого налога на прибыль;

б) цель, на которую испрашивается кредит;

в) виды расходов, производимых за счет получаемого кредита;

г) предполагаемые сроки и сумма выпуска или приобретения продукции или оказываемых услуг с указанием расценок за 1 продукции или услуги;

д) сумма ожидаемой прибыли от реализации (после уплаты платежей в бюджет).

При выдаче кредитов под гарантию гарант представляет в банк соответствующие документы.

По межбанковскому кредиту для рассмотрения вопроса о выдаче кредита кроме кредитной заявки необходимо предоставить следующие документы:

- нотариально удостоверенные копии Устава, лицензии на проведение банковских операций, выданной ЦБ РФ;

- список учредителей, их доля в УФ, если в тексте Устава не указаны учредители;

- карточка с образцами подписей и оттиска печати, заверенная нотариально;

- баланс на последнюю отчетную дату и на день обращения за кредитом;

- расчет нормативов ликвидности по балансу в соответствии с требованиями ЦБ РФ;

- аудиторское заключение по проверке достоверности годового баланса.

От заемщиков - физических лиц обычно требуется предоставление следующих документов:

· заявление заемщика на предоставление кредита;

· документы, удостоверяющие личность заемщика (паспорт или документы, его заменяющие);

· официальные сведения о личных доходах заемщика и его поручителей;

· заполненные формы анкет заемщика, предоставленные банком;

· документы, удостоверяющие право собственности на предоставленный залог;

· другие документы по необходимости.

Прием документов на выдачу кредита производится уполномоченным работником банка от первого руководителя, его заместителей, главного бухгалтера или доверенного лица заемщика.

Представленные заемщиком документы тщательно анализируются. При этом банк может воспользоваться правом проверки достоверности поступивших документов непосредственно на предприятии. Кроме того, специалисты банка могут и должны привлекать и другие источники информации о потенциальном  заемщике. В каждом банке должны быть определены сроки рассмот​рения представленных документов и принятия решения по ним.  Как правило, они не превышают 5-7 дней. В данный период на основе анализа финансового положения заемщика кредитный работник готовит заключение о целесообразности выдачи ила отказе в получении ссуды. 

При положительном решении вопроса о выдаче кредита банк и заемщик переходят к окончательному согласованию условий кредитования и заключению кредитного договора, в котором отражаются: предмет договора, объект кредитования, срок и размер кредита, порядок выдачи и погашения кредита, процентная ставка, условия и периодичность ее изменения, взаимные обязательства, ответственность за ненадлежащее выполнение условий договора, обязательства заемщика, способ и форма проверки обеспеченности и целевого использования кредита, порядок рассмотрения споров по договору. Кредитный договор визируется кредитной и юридической службой банка.

Следующий этап - контроль за расходованием предоставленных в ссуду средств, иначе говоря банк контролирует насколько возврат ссуды обеспечен поступлениями денежных средств от результатов хозяйственной деятельности.

По истечении срока использования ссуды сумма задолженности списывается с расчетного счета заемщика. При отсутствии средств у плательщика сумма задолженности относится на счет просроченных ссуд. В отдельных случаях ссуды могут быть пролонгированы.

Начисление процентов происходит на основании условий, зафиксированных в кредитном договоре. В России проценты должны начислять не реже одного раза в квартал и взыскиваться частями согласно графику погашения причитающихся процентных сумм. Единовременное удержание с клиента всей суммы причитающихся процентных выплат в момент выдачи кредита запрещено. Начисленные суммы процентных выплат должны отражаться в балансе банка в тот же период, за который они были начислены. При этом могут применяться простые и сложные проценты (см. п.   ).

3.4. Принципы составления кредитного договора
Кредитный договор выступает главным документом, регулирующим взаимоотношения заемщика и банка. Банки самостоятельно разрабатывают его типовые формы, а уже непосредственно при заключении кредитных сделок с учетом их специфики, особенностей заемщика совместно с ним придают договору индивидуальный характер. 

Кредитный договор должен быть как можно более детализированным, что сокращает впоследствии количество спорных вопросов и обращений в судебные органы. 

Надежность договора тем выше, чем качественнее и детальнее проработаны в нем основные условия кредитования. 

Хотя кредитный договор не позволяет кредитору контролировать источник погашения кредита, он должен содержать условия, оговорки и ограничения, составленные таким образом, чтобы поддержать или улучшить финансовое состояние заемщика, уровень прибыльности, движение денежных средств, что так или иначе защищает интересы банка.

Независимо от формы кредитный договор всегда содержит ряд обязательных реквизитов: 

- цель, на которую предоставляется кредит; 

- срок; 

- сумма кредита; 

- процентная ставка, порядок начисления и внесения платы за кредит; 

- вид ссудного счета и режим его функционирования; 

- порядок выдачи и погашения кредита; 

- способы обеспечения кредитного обязательства; 

- права, обязанности и ответственность сторон; 

- перечень информации, предоставляемой заемщиком банку и сроки ее представления; 

- подписи, печати и юридические адреса сторон.

Нецелевое использование увеличивает риск невозврата кредита. Поэтому банк стремится к конкретизации цели в договоре. Цель кредита может быть:

- разовой - осуществление какой-либо конкретной коммерческой сделки, выставление аккредитива, проведение реконструкции и т. д.; 

- постоянной - кредитование движения материальных ценностей на отдельных стадиях кругооборота в связи с недостаточностью собственных финансовых ресурсов. 

Целевое назначение наряду с другими факторами оказывает влияние на срок кредита и его величину. 

Сумма кредита определяется с учетом целого ряда факторов. При разовых сделках банк может удовлетворить кредитную заявку полностью или частично. Это зависит от оценки им риска в каждом отдельном случае. Если в результате анализа кредитоспособности выясняется, что заемщик не высоконадежен, то банк может ограничить сумму выдаваемого кредита, например, нали​чием собственных оборотных средств или размером оплаченного уставного капитала. 

Одним из важнейших условий кредитного договора является величина процентной ставки за кредит. Она широко варьируется даже внутри одного банка. Еще большие колебания ее могут наблюдаться среди различных банков, тем более регионов. Это связано с многообразием факторов, влияющих на формирование процентной ставки по конкретному кредиту. В кредитном договоре может быть предусмотрена:

- фиксированная ставка, то есть остающаяся неизменной в течение всего срока кредитования, используется при кредитовании на короткие сроки; 

- плавающая ставка - используется в условиях инфляции при выдаче кредита на длительный период. Ее определенный размер устанавливается только на начальный период, в дальнейшем же она изменяется в зависимости от величины, к  которой оговаривается ее привязка. В договоре должно быть четко определено, к какой величине и каким образом привязывается ставка. В догово​ре могут быть отражены верхний и нижний пределы варьирования процентной ставки.

Кредитная организация не имеет права в одностороннем порядке изменять процентные ставки, если это не предусмотре​но договором с клиентом. В кредитном договоре по инициативе банка может быть предусмотрен пункт о взимании процентов не только с использованной суммы кредита, но и с недоиспользо​ванной. 

Важное место в кредитном договоре отводится виду ис​пользуемого ссудного счета и режиму его функционирования. С ним связаны условия выдачи и способы погаше​ния кредита. Выдача кредита может производиться единовременно или частями (равными либо неравными). При этом кредит мо​жет зачисляться на расчетный счет заемщика или направляться непосредственно на оплату счетов поставщиков. 

Погашение кредита также может осуществляться единовре​менно или в рассрочку - равными долями или по мере поступле​ния средств в соответствии с прилагаемым к кредитному догово​ру графиком погашения кредита. Техника погашения кредита может быть различной: 

- путем выписки платежных поручений заемщи​ком;

- с помощью ордеров-распоряжений самого банка. 

Неотъемлемой составной частью кредитного договора явля​ется раздел, в котором регламентируются права, обязанности и ответственность сторон. Они вытекают из дей​ствующего законодательства, но в то же время должны учитывать конкретные условия данной кредитной сделки. 

Права, а особенно обязанности и ответственность сторон, должны быть предельно конкретизированы. В договоре мо​гут быть предусмотрены следующие права заемщика: 

· требовать от банка предоставления кредита в суммах и сро​ках, предусмотренных договором;

· досрочно погашать банковские ссуды; 

· обращаться в банк с необходимыми обоснованиями и расчетами для внесения изменений в условия договора; 

·  получать информацию обо всех изменениях в нормативной базе по вопросам кредитования; 

· расторгать договор в одностороннем порядке при несоблюдении банком его условий. 

Стандартный набор прав банка может включать такие пункты как:

- производить проверку обеспечения выданных кредитов, в том числе на месте; 

- при пролонгации кредитов взыскивать с заемщиков соответствующее комиссионное вознаграждение; 

- производить начисление и взыскание компенсации за недоиспользованный кредит; 

- прекращать выдачу новых ссуд и досрочно взыскивать ранее выданные кредиты при нарушении заемщиком условий договоров. 

Не менее важна в договоре конкретизация обязанностей как заемщика, так и банка. При этом обязанности заемщика перекликаются с правами банка, и наоборот. Заемщик обязуется по кредитному договору: 

- использовать кредит по целевому назначению; 

- своевременно возвращать кредит и уплачивать проценты по нему; 

- предоставлять банку в установленные сроки отчетность и другие документы, необходимые банку для контроля за использованием кредита; 

- выполнять действующие правила ведения бухгалтерского учета и обеспечивать достоверность отчетности; 

- предоставлять банку возможность проверок на месте; 

- заблаговременно информировать банк обо всех изменениях в статусе предприятия. 

Банк может требовать внесения в договор и других пунктов касающихся обязательств заемщика. Например, заемщик дол​жен взять обязательства: не уменьшать свои активы, не продавать и не сдавать в аренду свои основные фонды, не выступать гарантом по отношению к другим предприятиям, не передавать, в залог своих активов в качестве обеспечения по ссудам других кредито​ров. Для снижения рисков банк может потребовать оговорить в договоре предельные величины дивидендов и зарплаты, выпла​чиваемых акционерам и работникам предприятия. Иногда в кредитном договоре целесообразен даже такой пункт, как обязательство заемщика обеспечить стабильность руководящего со​става фирмы, так как от квалификации управления во многом зависят результаты работы фирмы, а следовательно, и возврат кредитов. 

В договоре также должны быть четко сформулированы о6язанности банка, включающие: 

- предоставление кредита заемщику в объемах и сроках, пре​дусмотренных договором; 

- начисление в установленные сроки процентов по ссудам; 

- информирование заемщика об изменениях в нормативных документах, вносимых но решению Правительства, ЦБ  РФ но вопросам кредитования. 

За нарушение условий договора предусматриваются конкрет​ные формы ответственности заемщика: 

- повышенные проценты по просроченным ссудам;

- частичное или полное прекращение кре​дитования;

- досрочное взыскание ссуд;

- возбуждение дела о несо​стоятельности (банкротстве) предприятия. 

В договоре может предусматриваться и ответственность бан​ков, в частности за несвоевременное (не в полной сумме) предо​ставление кредита. Заемщик вправе потребовать возмещения убытков в размере санкций, уплаченных поставщикам за задержку оплаты счетов, а также ущерб, нанесенный репутации фирмы. 

Соотношение прав и обязанностей сторон, зафиксированное в кредитном договоре, выступает показателем степени равноправности отношений клиента и банка.

3.5. Принципы и методы оценки кредитоспособности заемщика

Кредитоспособность заемщика - способность юридического или физического лица полностью и в срок рассчитаться по своим долговым обязательствам. Кредитоспособность заемщика в отличие от его платежеспособности не фиксирует неплатежи за истекший период или на какую-либо дату, а прогнозирует его платежеспособность на ближайшую перспективу. Оценивается она на основе системе показателей, которые отражают размещение и источники оборотных средств, результаты финанасово-хозяйственной  деятельности заемщика. Выбор показателей зависит от множества факторов. Банки применяют сложную систему большого количества показателей для оценки кредитоспособности клиентов.

Кредитная сделка предполагает взаимоотношения двух субъектов - кредитора и заемщика. При этом для кредитора присутствует элемент риска: невозврата ссуженной стоимости заемщиком, неуплаты процентов по ссуде, нарушения сроков уплаты. Наличие такого риска предопределяют необходимость выбора банком показателей или целой системы показателей финанасово-хозяйственной деятельности, с помощью которых можно оценить вероятность выполнения заемщиком своих обязательств.

Изучение банками разнообразных факторов, которые могут повлечь за собой непогашение кредитов, или, напротив, обеспечивают их своевременный возврат, составляют содержание банковского анализа кредитоспособности. 

При анализе кредитоспособности банки должны решить следующие вопросы:

1.  Способен ли заемщик выполнить свои обязательства в срок?

2.  Готов ли он их исполнить?                                                                          

На первый вопрос дает ответ разбор финансово-хозяйственных сторон деятельности предприятий. Второй вопрос имеет юридический характер, а так же связан с личными качествами руководителей предприятия или же заемщика - физического лица.

Состав и содержание показателей, применяемых банками для оценки кредитоспособности, вытекают из самого понятия кредитоспособности. Они должны отразить финансово-хозяйственное состояние предприятий с точки зрения эффективности размещения и использования заемных средств и всех средств вообще, оценить способность и готовность заемщика совершать платежи и погашать кредиты в заранее определенные сроки. Способность своевременно возвращать кредит оценивается путем анализа баланса предприятия на ликвидность, эффективного использования кредита и оборотных средств, уровня рентабельности, а готовность определяется посредством изучения дееспособности заемщика, перспектив его развития, деловых качеств руководителей предприятий. В связи с тем, что предприятия значительно различаются по характеру своей производственной и финансовой деятельности, создать единые универсальные и исчерпывающие методические указания по изучению кредитоспособности и расчету соответствующих показателей  не представляется возможным. В современной международной практике также отсутствуют твердые правила на этот счет, так как учесть все многочисленные специфические особенности клиентов практически невозможно.

Кредитный риск может быть связан со следующими обстоятельствами:

1. Нежедание клиента выполнять свои обязательства перед банком.

Данное обстоятельство в основном основано на психологии клиента. В связи с этим для работника кредитного отдела банка очень важен первый визит клиента. Здесь имеет значение такие моменты как: кто пришел в банк (руководитель или главный бухгалтер), какие документы принесены, как обоснована и аргументирована испрашиваемая сумма кредита. 

Кредитному инспектору необходимо оценить личность руководителя предприятия. Для этого следует составить анкету с набором определенной информации. Поскольку кредит - синоним доверия, то помимо стандартной информации (ФИО, № и серия паспорта, возраст, национальность, образование и т.д.) стоит ввести в анкету данные о личном имуществе первого руководителя, его счетах в банке, семейном положении. Каждый пункт анкеты имеет свое значение и соответствует определенному количеству баллов. Допустим, возраст руководителя должен быть оценен с положительной и отрицательной стороны. Если, к примеру, руководитель молод, то значит энергичен, предприимчив, но, к сожалению, не имеет достаточного опыта. 

2. Изменение будущей стоимости и качества залога, полученного банком в обеспечение кредита.

Залог не всегда легко оценить. Допустим в качестве залога банком получены товарно-материальные ценности:

1. Их стоимость в будущем может снизиться вследствие:

- колебания спроса и предложения на рынке (на товарно-материальные ценности, недвижимость, ценные бумаги, например, после финансового кризиса 1998 г.) 

- хищения и других злоупотреблений. Приведем пример. Заемщик передал банку в заклад определенное количество бразильского кофе в железных емкостях. Работником банка было пересчитано и сверено количество и срок хранения кофе по документам и фактически. По окончании срока действия кредитного договора кредит не был возвращен заемщиком. При реализации банком залога в виде кофе было выявлено, что железные емкости содержат не кофе, а сыпучий материал соответствующего веса. Банк понес убытки.

2. Качество залога ухудшиться по причине неправильного хранения, стихийного бедствия, пожара и т.д.

В случае, если стоимость и качество залога не измелились и банк удачно реализует залог, деньги поступают на расчетный счет заемщика, с которого впоследствие должны быть переведены банку.  Но при наличии у заемщика задолженности, например бюджету, в соответствии с очередностью платежей банк лишается суммы залога.   

3. Неспособность заемщика обеспечить достаточный приток средств для погашения основного долга с процентами.

Оценка кредитоспособности включает: оценку дееспособности и правоспособности заемщика на основе изучения устава, учредительных документов и т.д., анализ баланса и финансовй отчетности заемщика. При этом для проверки достоверности отчетности банк может потребовать аудиторское заключение и проверить печать налоговой инспекции на балансе и др. финансовых документах.

При анализе банк интересует не сам баланс заемщика, а его предбразованная форма в так называемый “баланс банкира” (см. табл.9)

                                                                                                   Таблица 9 

                                           Баланс “банкира”

	АКТИВ
	ПАССИВ

	I ОС и внеоборотные активы
	I Источники собственных средств

	II Оборотные активы (запасы и затраты; денежные средства, расчеты и пр. активы)
	II Расчеты и прочие пассивы


При этом банк рассматривает насколько быстро актив можно превратить в деньги.

Все ликвидные средства расположены в активе баланса предприятия. Пассив - обязательства предприятия. Банк при анализе опирается на краткосрочные обязательства и долгосрочные обязательсва, если срок их погашения осуществляется в текущем году. Ликвидные средства заемщика банк распределяет в соответствии с классами. При этом банк сам принимает решение о составе того или иного класса:

I класс: деньги, касса, расчетный счет, валютный счет.

По некоторым методикам к первому классу также относятся лекгореализуемые фондовые краткосрочные ценные бумаги правительства, акции предприятий, в которых хотя бы 1 раз выплачивались дивиденды.

II класс: Дебиторская задолженность и легкореализуемые требования (расчеты с дебиторами за товары и услуги, расчеты по векселям полученным, расчеты с дочернимми предприятиями, с персоналом, с прочими дебиторами, авансы, выданные поставщикам и подрядчикам).

Проведем структурный анализ II-го класса.

Допустим, срок оборота дебиторской задолженности равен:

              Ср. остатки расчетов за товары и услуги за I кв-л

Срок  = --------------------------------------------------------------- * 90 = 72 дня.

оборота               Выручка от реализации за I кв-л

В западной банковской практике срок оборота дебиторской задолженности сравнивают со среднеотраслевой оборачиваемостью. Но в России среднеотраслевые показатели отсутствуют, поэтому срок оборота банки используют следующим образом: допустим, срок кредита - 30 дней, а срок оборота - 72 дня. Это банку невыгодно. Таким образом, срок оборота расчетов за товары и услуги не должен превышать срок кредита. При этом необходимо учитывать некоторые ньюансы. Например, если отгрузка товавара произошла 30 марта, а баланс составлен на 1 апреля, то в такой ситуации будет большой остаток товаров, так как деньги за товар еще не получены. С целью выявления таких обстоятельств банк должен требовать от клиента распечатку отгрузки товара.

В случае работы клиента с векселями, банку необходимо установить срок погашения векселя, который должен быть меньше, чем срок погашения кредита. Следует отметить, что ряд банков не учитывает такую задолженность в составе ликвидных средств. Исключение составляют векселя банков, но при этом также стоит учитывать срок погашения.

Расчетным счетом дочернего предприятия клиента самостоятельно распоряжается дочернее предприятие. Банку необходимо учитывать данное обстоятельство при формировании состава ликвидных средств клиента.

Учитывая в составе ликвидных средств расчеты с прочими дебиторами банку следует требовать расшифровку дебиторской задолженности с указанием сроков возникновения. При этом следует исключить сомнительную задолженность.

В западной банковской практике существует точка зрения, что 5% дебиторов не выполняют свои обязательства, поэтому банк должен определить такой % индивидуально для каждого клиента, уменьшить общую сумму дебиторской задолженности на полученный процент, а осташуюся сумму дебиторской задолженности отнести к ликвидным средствам.

Поскольку авансы, выданные поставщикам - это не фактически не денежные средства, поэтому данная статья баланса клиента не интересует банк и не включается в состав ликвидеых средств.

III класс: Производственные запасы, МБП, НЗП, ГП, товары отгруженные, расходы будущих периодов.

Основной критерий ликвидности производственных запасов - срок их оборота. 

Допустим, срок оборота составил:

                  Ср. остатки производст. запасов за I кв-л

Срок     = -----------------------------------------------------      * 90 = 72 дня

оборота     Затраты на производство за I кв-л

Срок оборота банк должен сравнить со среднеотраслевой оборачиваемостью. Поскольку в России сегодня среднеотраслевые показатели отсутствуют, банки самостоятельно разрабатывают собственную статистическую базу данных.

МБП относятся к ликвидным средствам, поскольку сразу включаются в себестоимость продукции. 

НЗП, как и прозводственные запасы, оценивается по сроку оборота. При этом следует учитывать специфику отрасли. Например, НЗП в стоительстве учтывается в составе ликвидных средств только в случае, если строительство заканчивается в текущем году. 

Расходы будущих периодов чисто формально относятся к ликвидным средствам. Но банку необходимо проверить расчет списания таких расходов на затраты. К сожалению, обычно банковский работник в этом не специалист.

Учитывая товары в составе ликвидных средств банк должен иметь достаточную информацию об оценке данного товара (суммы продаж, объем продаж по данной цене, потенциальный спрос на товар и т.д.).

По некоторым методикам выделяют IV класс - основные средства. Но следует отметить, что основные средства можно учитывать в составе ликвидных средств только в случае банкротства предприятия, когда продаются ОС.

Применяемые банками методы оценки кредитоспособности заемщиков различны, но все они содержат определенную систему финансовых коэффициентов. Для определения кредитоспособности и оценки финансовго состояния предприятия банк могут рассчитывать следующие показатели:

1. Показатели ликвидности - количественные показатели.

                                  ЛС (I + II) класса

К лик-сти =  --------------------------------------- ( 0,6                         (20)

                        Краткоср. долговые обяз-ва

                                ЛС (I + II + III) класса

К покрытия =  --------------------------------------- ( 1                         (21)

                           Краткоср. долговые обяз-ва

2. Показатели оборачиваемости

                       Ср. остатки дебит. зад-сти

Срок = ---------------------------------------------------*  кол-во дней      (22)
оборота    Выручка от реализации за I кв-л        в периоде

  дебит.

 зад-сти

             Ср. остатки кредит. зад-сти

Срок = ---------------------------------------  * кол-во дней                    (23)

оборота      затраты на пр-во                    в периоде

кредит. 

зад-сти

3. Показатели обеспеченности собственными средствами

                                Итог III - го раздела баланса

П собств. ср-ми =  ----------------------------------- * 100 (%)               (24)

                                            Итог актива

                   Итог III раздела - Итог I-го раздела баланса

П собст. = ------------------------------------------------------------               (25)

об. ср-ми      Оборотные активы (II раздел актива)

Если числитель - отрицательное число, то клиент некредитоспособен для банка.

В зависимости от результатов анализа и расчета вышеперечисленных показателей предприятие относят к одному из трех классов кредитоспособности (см. таблицу 10). 

В случае, если предприятие находится на грани между двумя клаасами, банк должен учитывать и значение показателей оборачиваемости и прибыльности, которые рассчитываются дополнительно.

                                                                                              Таблица 10

                         Классы кредитоспособности заемщика

	Показатели
	I класс
	II класс
	Ш класс

	К лик-сти
	(0,6
	0,6-0,4
	(0,4

	К покрытия
	(1,5 - 2,0
	1,5-1,3
	1,29 -1,0

	П собств. ср-ми
	(50%
	50-30%
	(30%

	П собст. об. ср-ми
	(30%
	30-20%
	(20%


Для оценки заемщиков - физических лиц, можно выделить более 10 различных характеристик, учитываемых различными банками при принятии решения о предоставлении кредита: заработная плата заемщика; продолжительность работы на одном месте; специальность клиента; возраст клиента; число лиц на содержании клиента; наличие счета в банке; сумма на счетах в банке; продолжительность кредита; кредитная история клиента; область использования кредита; семейное положение; возможности поручителей; продолжительность проживания на одном месте; характеристика предоставляемого залога; наличие телефона; наличие имущества в собственности и т.д.

В большинстве российских банков кредиты физическим лицам предоставляются на основе анализа их платежеспособности с применением определенных понижающих коэффициентов к среднемесячному доходу. Важным вопросам является решение о стабильности получаемого заемщиком дохода в будущем.

Зачастую российские банки сталкиваются с проблемой невозможности адекватной оценки заемщика, так как не существует базы кредитных историй. В большинстве банков собирается информация о клиентах, но недостаток банковских баз данных - их локальность. Более того, нет формализованного подхода к ведению информационной базы, и в большинстве случаев даже крупные банки используют кредитные истории как субъективный фактор оценки. В 1998 году в России была попытка решить проблему адекватной оценки заемщиков путем создания федерального государственного архива при Центральном Банке в соответствии с разработанным проектом закона "О федеральном государственном архиве кредитных историй". Но эта попытка оказалось неудачной. В настоящее время в РФ и в странах СНГ работает ряд информационных агенств, способных предоставить сведения о деятельности предприятий, среди них такие, как "Специальная информационная служба" (СИС) и "Дан энд Бредстрит СНГ". Но их услуги ограничиваются лишь наиболее крупными и известными предприятиями.

При решении этой проблемы интересно рассмотреть зарубежный опыт.

3.6. Зарубежный опыт оценки кредитоспособности заемщика

В американской банковской практике оценка кредитоспособности заемщика зачастую сводится к изучению шести аспектов кредитной заявки, известных как правило шести "Си" (character, capacity, cash, collateral, conditions, control). Все аспекты (см. таблицу 11) должны быть удовлетворительными с точки зрения кредитора.

                                                                                                   Таблица 11

   Принципы оценки кредитоспособности (правило шести "Си")

	Аспекты
	Составляющие элементы

	Характер
	Кредитная история клиента

Опыт других кредиторов, связанных с данным клиентом

Цель кредита

Опыт клиента в составлении прогнозов

Кредитный рейтинг

Наличие лиц, ставящих вторую подпись, или гарантов по испрашиваемому кредиту

	Способность
	Подлинность клиента и гарантов

Копии устава,  соглашений и др. документов о юридическом статусе заемщика

Описание истории, юридического статуса владельцев, 

осуществляемые операции, продукция, основные клиенты и 

поставщики заемщика


	Денежные

средства
	Прибыль, дивиденды и объемы продаж в прошлом

Достаточность планируемого потока наличности

Наличие ликвидных резервов

Сроки погашения кредиторской и дебиторской задолженности, оборачиваемость товарно-материальных запасов

Структура капитала и уровень левереджа

Контроль за расходами

Показатели покрытия

Динамика цен на акции и соотношение Р/Е

Качество управления

Содержание аудиторского заключения

Последние изменения в бухгалтерском учете                        

	Обеспечение
	Право собственности на активы

Срок службы активов

Вероятность морального старения

Остаточная стоимость

Степень специализации по активам

Право ареста, долги и ограничения

Обязательства по лизингу и закладные

Страхование клиента

Гарантии

Относительные позиции банка как кредитора

Судебные иски и положение с налогообложением

Возможные будущие потребности в финансировании

	Условия
	Положение клиента в отрасли и ожидаемая доля на рынке

Сопоставление результатов деятельности клиента с результатами других фирм данной отрасли

Конкурентоспособность продукции

Чувствительность клиента и отрасли к смене стадий делового цикла и изменению технологий

Условия на рынке рабочей силы

Влияние инфляции на баланс и поток наличности клиента

Долгосрочные прогнозы в отношении отрасли

Политические факторы и факторы, связанные с охраной окружающей среды

	Контроль
	Соответствующие законы в области банковской деятельности и правила относительно характера и качества приемлемых кредитов

Подписанные документы о признании долга и правильно составленные документы на получение кредита

Соответствие кредитной заявки описанию кредитной политики банка

Информация от экономистов, политических экспертов относительно  внешних факторов, воздействующих на процесс погашения кредита


В западной практике оценка кредитоспособности физических лиц базируется на системе кредитного скоринга. Системы скоринга основываются на дискриминантных моделях или на аналогичном им методе логистической регрессии, в которых используются несколько переменных, дающих в сумме цифровой балл каждого потенциального заемщика. Все эти методы направлены на распознавание "хороших" и "плохих" кредитов. Если такой балл превышает критический уровень, кредит в случае отсутствия другой компрометирующей информации будет предоставлен. Если балл потенциального заемщика не достигнет критического уровня и нет смягчающих обстоятельств, в кредите будет отказано. Основополагающая идея балльной оценки кредита заключается в том, что банк может вычленить финансовые, экономические и мотивационные факторы, отделяющие "хорошие" кредиты от "плохих" путем анализа крупных групп клиентов, являющихся в прошлом заемщиками. В соответствии с этой идеей некоторые финансовые и прочие факторы, отделявшие "хорошие" кредиты от "плохих" в прошлом, могут с некоторым риском ошибки использоваться для подобного выделения в будущем.

Система скоринга считается эффективным способом оценки кредитной заявки для не имеющих достаточного опыта кредитных инспекторов, позволяя сокращать убытки от выдачи безнадежных кредитов. Подобная система устраняет фактор личной оценки в процессе кредитования. Однако банк рискует потерять тех клиентов, которые считают, что банк неверно оценил их финансовое положение и не учел особые условия, которые привели к подаче кредитной заявки.

Методикой скоринга интересуются и многие российские специалисты банковского дела. Один из них - профессор Е.Д. Соложенцев
, заведующий лабораторией интеллектуальных систем ИПМАШ РАН, занимающийся исследованием количественной оценки банковских рисков. Он со своими учениками исследовал методики, применяемые для распознавания "хороших" и "плохих" кредитов. Сравнение различных методик показало, что ошибки при таком распознавании возможны примерно в 28% случаев. Профессор Е.Д. Соложенцев предложил использовать для анализа кредитных заявок, основанных на 20 характеристиках кредитных заявок от физических лиц по западному стандарту логико-вероятностный метод. В этом методе для постановки задачи риска используют логику, а для количественной оценки риска - теорию вероятности. Ученые доказали, логико-вероятностный метод наиболее адекватен постановке задачи, ошибки при распознавании кредитов при этом методе составляют всего лишь 17,5 - 19,1 % при средней ошибке в распознавании кредитов в существующих методиках 28%. 

Информацию о кредитоспособности компаний США можно получить в Службе взаимного обмена кредитной информацией при Национальной ассоциации управления кредитом, которая предоставляет только фактическую информацию о фирмах без анализа, или в специализированных частных компаниях, многие из которых предоставляют не только информацию о кредитоспособности, но и анализ деятельности, отчетности, сведения о самой фирме и ее руководстве. Правительственную информацию предоставляют Агенства по установлению кредитных рейтингов, правительственные бюджетные отчеты; кроме того, экономическая информация обобщается Советом управляющих ФРС, выпускающим Federal Reserve Bulletin, Министерством торговли США (Survey of Current Business); банками, публикующими информационные бюллетени.

Источники, предоставляющие кредитную информацию о клиентах - физических лицах, даже в США крайне ограничены. Предоставлением информации о кредитоспособности физических лиц занимаются частные кредитные бюро. Их деятельность регулируется законом о достоверной оценке кредитоспособности, принятым в 1971 году. Кредитные бюро располагают данными о большинстве физических лиц, которые когда-либо получали кредиты, об истории погашения этих кредитов и их кредитном рейтинге. Это позволяет автоматизировать и повысить эффективность выработки банком решения о возможности предоставлении ссуды или отказе в ней. Решение может быть принято без личной встречи и знакомства с заемщиком, при очень незначительных затратах труда.

Создание подобных кредитных бюро может способствовать решению задач улучшения качества активов коммерческих банков.

3.7. Формы обеспечения возвратности кредита. Рейтинговая оценка и выбор различных форм обеспечения возвратности кредита.

Под формой обеспечения возвратности кредита следует понимать:

1. Конкретный источник погашения имеющегося долга, юридическое оформление права кредитора на его использование, организацию контроля банка за достаточностью и приемлемостью данного источника.

2. Юридические и экономические обязательства заемщика, указывающие на дополнительные конкретные источники погашения кредита в случаях его невозврата за счет основных источников. 

Любое обеспечение должно рассматриваться только в последнюю очередь. Решение о выдаче или невыдаче ссуды всегда должно приниматься, учитывая привлекательность самой заявки, а не желательность обеспечения. Обеспечение становится важным только после одобрения заявки на получение кредита. Тем не менее наличие подходящего обеспечения может стать основным пунктом в переговорах о выдаче ссуды. 

Определение форм обеспечения возврата кредита представляет собой гарантию этого возврата. Такая гарантия нужна при высокой степени риска просрочки платежа. Формы обеспечения возврата кредита гарантируют кредитору сохранность и мобильность его ссудного фонда. В банковской практике источниками погашения ссуд могут быть выручка от реализации продукции, а также имущество, которым располагает заемщик. Выручка от реализации продукции - основной источник погашения банковских ссуд. Но реальной гарантией возврата кредита она является лишь у финансовоустойчивых предприятий.

В российской банковской практике применяются такие формы обеспечения возвратности кредита, как договор залога; гарантии, поручительства; договор о страховании ответственности за непогашение кредита; соглашение о цессии в пользу банка требований к третьему лицу.

Залог имущества клиента является одной из распространенных форм обеспечения возвратности банковского кредита. 

Сущность залога (см. табл. 12), согласно положениям п. 1 ст. 334 ГК РФ, заключается в том, что кредитор по обеспеченному залогом обязательству (залогодержатель) имеет право в случае неисполнения должником этого обязательства получить удовлетворение из стоимости заложенного имущества преимущественно перед другими кредиторами лица, которому принадлежит это имущество (залогодателя). В зависимости от предмета залога можно выделить:

- залог имущества клиента (залог товаров в обороте, залог недвижимости (ипотека), залог ценных бумаг, залог депозитов, смешанный залог); 

- залог имущественных прав клиента (залог прав на нематериальные активы, залог дебиторской задолженности).

Залог, сопровождаемый залоговым обязательством дает особые права банку по распоряжению заложенным имуществом: он может перевести его на хранение на собственные склады либо сдать на ответственное хранение заемщику. 

Величина залога всегда больше суммы предоставленного кредита. Чем больше маржа, тем обеспеченность кредита выше. Максимальная сумма кредита обычно составляет 90-95% обеспечения ссуд.

                                                                                          Таблица 12                                                                                                                                                                  

                              Преимущества и недостатки залога

	Преимущества
	Недостатки

	1. Залог позволяет обеспечить наличие и сохранность имущества на тот момент, когда должнику придется рассчитываться с кредитором за полученный кредит
	1. Залог не дает кредитору в большинстве случаев уверенности в быстром и полном удовлетворении своих требований, так как обращение взыскания  на предмет залога осуществляется чаще всего по решению суда. Затем следует процедура реализации, что требует значительных средств и времени

	2. Залог обеспечивает кредитору возможность удовлетворить  свои требования за счет предмета залога преимущественно перед другими кредиторами
	2. Неплательщиками кредитов могут выступать организации, зарегистрированные в качестве недоимщиков по платежам в бюджет и внебюджетные фонды. Необходимо учитывать положения ст. 855 ГК РФ, которыми устанавливаются правила очередности удовлетворения требований при недостаточности денежных средств на его текущих и расчетных счетах.

	3. Реальная опасность потерять имущество (предметом залога является, как правило, особо ценное, ликвидное имущество) является хорошим стимулом для должника исполнить свои обязательства надлежащим образом
	3. Одно и то же имущество может передаваться в залог неоднократно. Каждый последующий кредитор не знает о том, что его обязательство обеспечивается залогом имущества, уже ранее заложенного договором о залоге.

	
	4. В случае, если предметом залога оказались неликвидные товары в обороте, то вероятность своевременного возмещения стоимости кредита невелика.


Законодательством предусмотрено разнообразие видов залога, в том числе с оставлением заложенного имущества залогодержателю (заклад). Применение заклада повышает надежность, но сопряжено с дополнительными проблемами для банка, связанными с необходимостью обеспечения соответствующих условий для хранения предметов залога.

Одним из способов защиты от риска является страхование. Страхование осуществляется на добровольной основе в двух формах: 

- страхование ответственности заемщика за непогашение кредитов; 

- страхование риска непогашения кредита. 

Но для российской банковской практики эта форма обеспечения оказалась ненадежной из-за несовершенства законодательства, оставлявшего много лазеек для недобросовестных страховых фирм, банкротства страховых компаний и т.д.

Уступка (цессия) - это документ заемщика (цедента), в котором он уступает свое требование (дебиторскую задолженность) кредитору (банку) в качестве обеспечения возврата кредита. По существу она означает выдачу кредита под дебиторскую задолженность заемщика. Большое значение для банка приобретает платежеспособность партнеров заемщика, качество дебиторской задолженности, репутация дебиторов. В практике российских банков договор цессии пока не получил широкого распространения, что связано с общей экономической нестабильностью и кризисом неплатежей.

Формой обеспечения возвратности кредита являются также гарантии и поручительства. В случае применения в качестве обеспечения гарантии и поручительства для банка возникает дополнительная возможность удовлетворения требований к должнику за счет третьих лиц.

В России широко применяется предоставление гарантии одним банком другому при выдаче последним кредита клиенту первого банка. Гарантом может выступать и финансово устойчивое предприятие. В отечественной практике существенной разницы между гарантией и поручительством не существует. Под гарантией понимается форма обеспечения обязательств юридических лиц по погашению кредита перед банком. Поручительство - обеспечение обязательств физических лиц. 

Гарантия (или поручительство) - это договор, заключаемый между банком и гарантом, путем выдачи последним гарантийного письма и принятия этого письма к исполнению банком. При непогашении в срок заемщиком задолженности по ссуде она в бесспорном порядке обращается на гаранта. 

Важным условием при использовании гарантии и поручительства как форм обеспечения возвратности кредита является предварительная проверка надежности и платежеспособности самого гаранта (поручителя). В целом многие банкиры придерживаются того мнения, что гарантия - это обеспечение, которое легко принять, но трудно оспорить в судебном порядке.

Cфера использования разнообразных форм обеспечения возвратности кредита, учитывая степень эффективности этих форм, зависит от реальной экономической ситуации, которая складывается под влиянием многих факторов (в том числе финансового состояния заемщика, качества имеющегося у него обеспечения кредита).

Заемщик по согласованию с банком может использовать одну или одновременно несколько форм. Выбранный вариант обеспечения фиксируется в кредитном договоре, к которому, как правило, прилагается соответствующий документ (договор залога, договор поручительства, гарантийное письмо и др.).

Конкретная практика выбора того или иного способа защиты кредитора от риска невозврата кредита зависит от конкретного банка и разработанных в нем “ноу-хау”. Предприятия могут делиться на три группы с различной степенью риска несвоевременного возврата кредита: I - безукоризненное финансовое состояние; II - удовлетворительное финансовое состояние; III - неудовлетворительное финансовое состояние. По наличию и качеству обеспечения все предприятия делятся на 4 группы риска: I - безукоризненное обеспечение; II - достаточная, но неблагоприятная структура обеспечения; Ш - труднооцениваемое обеспечение; IV - недостаток обеспечения. 

В зависимости от принадлежности предприятий к той или иной группе с учетом приведенных критериев степень риска несвоевременного возврата кредита изменяется. Соответственно возникает необходимость в использовании той или иной формы обеспечения возвратности кредита. О рейтинге предприятий по степени риска дает представление таблица 13.

                                                                                               Таблица 13 

        Рейтинг предприятий по степени риска невозврата кредита 

	Обеспечение возврата
	  Финансовое
	положение
	

	
	безукоризненное
	удовлетворит
	неудовлетвор

	Безукоризненное 

обеспечение
	I
	I
	I

	Достаточная структура обеспечения
	I
	II
	III

	Труднооцениваемое 

обеспечение
	I
	III
	IV

	Недостаточное 

обеспечение
	I
	IV
	V


В отношении предприятий, соответствующих 1-му классу рейтинга целесообразно считать основной формой обеспечения возвратности кредита выручку от реализации. Для этого класса предприятий механизм возврата кредита будет строиться на доверии. Кредитование предприятий с неудовлетворительным финансовым состоянием, но отнесенных к 1-му классу вследствие наличия безупречного обеспечения целесообразно осуществлять под залог соответствующих ценностей. Для предприятий 2-го класса целесообразно использовать залог материальных ценностей с учетом оценки качества обеспечения. Для предприятий  3-го класса характерно применение как залога ценностей, так и гарантий. Предприятия 4-го класса следует кредитовать либо под гарантию финансово устойчивой организации, либо заключив договор страхования. 5-ый класс предприятий - предприятия с высокой степенью риска. Иногда банк идет на выдачу кредита предприятиям 5-го класса на условиях поручительства (гарантии).

3.8. Управление проблемными кредитами

Кредитор  надеется получить  процент  на  свой  капитал,  учитывая степень риска, то есть возможность  неуплаты  заемщиком  суммы  долга  и  процентов по нему. 

Заемщик  надеется,  что, используя заемные средства, он сможет извлечь доход,  который  будет  достаточен  для  уплаты  процентов кредитору и извлечения определенного дохода для себя. 

При планировании распределения ресурсов во времени банк учитывает сроки   поступления   платежей   по   кредитам.  Поэтому  невыполнение заемщиками  своих  обязательств  по  платежам  ведет  к  возникновению прямого ущерба и убытков, заключающихся в недополучении  прибыли  из-за  невозможности  использовать задержанные средства в запланированных операциях. 

Проблемные кредиты являются результатом денежного кризиса клиентов и низкой дисциплины расчетов. Кризис с денежными средствами может наступить внезапно, но развивается он постепенно. И по мере его развития начинают появляться еще слабые, но все же признаки (внешние, внутренние) его наступления. Сотрудники кредитного отдела банка должны быть в состоянии распознать и проанализировать первые признаки наступающего кризиса. Чем теснее взаимодействие сотрудников кредитного отдела и клиентов, тем больше информации о финансовом благополучии операций клиента. Без постоянного обновления этой информации, признаки проблемности кредита могут остаться незамеченными.

После того, как кредит был предоставлен, должны быть предприняты меры для предотвращения убытков по нему. Документация по кредиту должна обеспечивать доступ банка к любой финансовой информации о клиенте; она должна быть подготовлена в течение определенных промежутков времени и проаудирована приемлемыми для банка аудиторами. Документация по кредиту должна также содержать условия, дающие право банку проверять отчетность клиента, или, по крайней мере, дающие банку доступ к разъяснениям клиента по его финансовой отчетности.

Существуют определенные обстоятельства, которые могут служить сигналом кредитному инспектору о том, что выданный кредит может перейти для банка в разряд “проблемных”:

- резкое отклонение от условий использования кредита со ссылкой на незначительные факторы, не оказывающие существенного влияния на его исполнение либо несоответ​ствующие действительности факты;

- длительная задержка с началом исполнения кредитуемой сделки, труднообъяснимое поведение руководителей, в том числе уклоне​ние по различным причинам от личных встреч, телефонных переговоров, оставление без ответа направленных телеграмм; система​тическое направление извинений о временных финансовых трудностях; постоянное требова​ние о пролонгации кредита; неуплата налогов, таможенных платежей и стремление скрыть такие факты  от банка; 

- создание препятствий при проверке зало​га, договоров по кредитуемой сделке, бухгалтерской отчетности и других данных; 

- заключение практически невыполнимых хозяйственных до​говоров; 

- наличие конфликтных ситуации на фирме заемщика; серьезные кадровые изменения, а также радикальные изменения в составе учре​дителей, акционеров, администрации пред​приятия; существенные сокращения числен​ности работников предприятия; 

- резкое изменение профиля деятельности предприятия; потеря важных партнеров и кли​ентов; распродажа имущества, разрыв или не продление договора аренды помещении; 

- выезд руководителей фирм и членов их осмей за границу; упорное распространение сведений о несостоятельности либо получение данных об умышленном создании неплатеже​способности и др.; 

- несоразмерная зарплата, приобретение в личное пользование руководящими лицами дорогих вещей и недвижимости; приобретение ими недвижимости за границей и т. п.; 

- получение сведений о злоупотреблениях руководящих лиц; совершение противоправ​ных операций с денежными и материальными ценностями предприятия; участие в легализации преступных доходов; получение данных о связях с криминальными элементами и преступными группировками;

Выявление проблемного кредита сопровождается следующими мероприятиями:

- анализ проблем заемщика;

- ежедневный контроль за счетом клиента на предмет возникновения овердрафта; 

- изучение возможностей  получения обеспечения (в том числе дополнительного);

- разработка плана корректирующих мер.

В стратегии “спасения” кредита не существует каких-либо универсальных правил, поскольку каждый проблемный кредит уникален, но наиболее широко распространены следующие приемы:

- разработка программы изменения структуры задолженности;

- получение дополнительной документации и гарантий;

- удержание дополнительного обеспечения;

- продажа обеспечения;

- обращение к гарантам;

- работа с руководством по выявлению проблем и поиску их решений;

- участие в разработке программ сокращения расходов;

- продажа долгов третьей стороне;

- замена руководства в компании заемщика;

-  назначение управляющих и консультантов для работы с компанией от имени банка;

- увеличение собственных капиталов компании за счет владельца или других сторон;

- реорганизация компании (вне суда);

- организация финансовой помощи со стороны другого финансового института;

- получение правительственных гарантий  с получением средств из бюджета для обслуживания долга;

- оформление документов для начала процедуры банкротства.

Потенциальные и реально существующие проблемные кредиты требуют применения таких процедур, как классификация активов, создание резервов по кредитам, ведение учета проблемных кредитов, овердрафтов и списание кредитов.

Классификация активов. Все большее число банков классифицируют кредитные риски по каждому кредиту в момент его предоставления. Исходный рейтинг позволяет банкам балансировать риск своих кредитных портфелей. При появлении каких-либо проблем, классификация меняется в зависимости от степени риска и вероятности нормального погашения кредитов. 

Создание резервов по кредитам. После того как были выявлены проблемные активы, банку следует создать адекватные резервы против возможных убытков. Обычно политика банков такова, что они создают общие резервы по всему кредитному портфелю и специальные резервы по конкретным кредитам.

Правила создания резервов и списания кредитов могут быть и обязательными, и рекомендательными – это зависит от банковской системы. Органы надзора могут устанавливать или не устанавливать эти правила. Например, в России создание резерва на возможные потери по ссудам является обязательным для всех банков.

Учет проблемных кредитов. Если заемщик не погашает вовремя основную сумму кредита  и проценты по нему, то банк должен решить, стоит ли ему отражать кредит в учете по принципу накопления. Например, в отсутствии смягчающих обстоятельств, национальные банки с США, в случае, если выплаты просрочены более, чем на 90 дней, должны отказаться от принципа накопления, и вся сумма начисленных, но не полученных процентов должна быть списана со счета доходов банка. Если они не сделают этого, то размер их дохода будет завышен.

Учет овердрафтов. Овердрафты, из-за своей гибкости, используются для финансирования оборотного капитала. По этой причине овердрафты широко используются как в развитых, так и в развивающихся странах. Овердрафтами широко злоупотребляют, капитализируя неполученные проценты, что ведет к завышению размера дохода, капитала и активов.

Списание кредитов. Политика банков в этой области сильно различается. Обычно решение о том, списывать или не списывать сомнительные или безнадежные долги, принимается самими банками, хотя в некоторых странах это является обязательным. Банки могут принять решение о списании кредита в случае, если им не удается его “спасти” или из соображений налогооблажения. Для ведения учета активов по их рыночной стоимости может применяться частичное списание кредитов. В некоторых странах банки не списывают даже безнадежные активы, создавая при этом стопроцентный резерв, на том основании, что списание лишает их возможности взыскать сумму кредита с заемщика через суд, а заемщик после списания ведет себя так, как будто это обязательство более не существует. В тех странах, где от банков требуют исчерпывать все юридические возможности  погашения кредита прежде, чем он будет списан в налогонеоблагаемом порядке, процесс списания кредита растягивается на неопределенный срок.

Потери от непогашения ссуд – неизбежный продукт активной деятельности любого банка. Их невозможно полностью ликвидировать, но свести к минимому – реально.

Если банк идентифицировал сомнительные кредиты, то он принимает программу действий, направленную на погашение кредитов.

Если заемщик еще не потерял способность отвечать по своим обязательствам, то банк рассматривает вопрос об изменении условий кредитного соглашения. Новые условия затрагивают график погашения кредита, касаются организации взаимных и согласованных действий банка и заемщика, цели которых – ликвидация проблемных кредитов. Банк может взять на себя функции контролера за движением оборотных средств компании-заемщика или консультанта в процессе принятия фирмой управленческих решений.

В случаях, когда заемщик исчерпал все возможности для погашения ссуды и заключение нового кредитного соглашения неэффективно, банк вынужден прибегнуть к передаче дела в суд.

На первом этапе банк и заемщик заключают дополнительное соглашение, по которому заемщику предоставляется отсрочка в погашении кредита на период корректировки своей хозяйственной деятельности с целью получения средств для выплаты долга. По соглашению банку может отводиться различная роль. В одних случаях банк лимитирует активность заемщика, в других - банк сам непосредственно принимает участие в управлении предприятием заемщика. Кроме того, в модифицированном соглашении может затрагиваться вопрос о дополнительном обеспечении кредита, если банк считает, что существующее обеспечение недостаточно защищает его интересы. 

Если заключение дополнительного соглашения не дает желаемого результата, то есть состояние дел заемщика не улучшается и погашение просроченной ссуды не предвидится, то банк переходит ко второму этапу – реализации обеспечения.

Реализация обеспечения – это процесс трансформации в наличность части активов, на которую претендует банк по договору об обеспечении кредита. Но здесь банк могут подстерегать самые неожиданные препятствия. Рыночная цена обеспечения зависит от конъюнктуры рынка, соответственно она подвержена колебаниям. В связи с этим банк обязан четко ориентироваться в ситуации на рынке, когда принимает то или иное обеспечение для защиты своих интересов. Оценка обеспечения должна производиться с учетом рыночных перспектив.

В случае, когда банк предоставил бланковый кредит, то есть без обеспечения, или реализация обеспечения не позволила погасить полностью проблемный кредит, наступает третий этап – взыскание кредита через суд. Суд выносит судебное решение, в котором содержатся требования к заемщику ответить по банковским обязательствам. Суд помогает банку выявить, какие источники дохода и активы заемщика можно обратить в погашение кредита.

Исполнение судебного решения (четвертый этап) осуществляется путем:

- погашения долга через принудительное исполнение судебного решения с помощью описи (конфискации) имущества должника;

- реализации конфискованного имущества на публичных аукционах;

- наложения ареста на средства должника, находящиеся у третьего лица;

- предоставления банку статуса лица, управляющего имуществом несостоятельного должника.

Результатом работы банка с просроченными ссудами может оказаться банкротство должника (пятый этап). Банкротство рассматривается как исключительное средство решения сомнительных кредитов.

Глава IV. Характеристика основных форм кредитования

4.1. Государственный кредит

Государственный кредит - совокупность экономических отношений между государством с одной стороны, и юридическими и физическими лицами, с другой, при которых государство выступает в качестве заемщика, кредитора и гаранта. В количественном отношении преобладает деятельность государства как заемщика средств. Объемы операций в качестве кредитора значительно ниже.

Государственный кредит обслуживает формирование и использование центрадизованных денежных фондов государства, то есть бюджета и внебюджетных фондов.

Основой государственного кредита является его возвратность и платность: через определенный период времени внесенная сумма возвращается с процентами. При заимствовании средств государством обеспечением кредита служит все имущество, находящееся в его собственности, имущество данной территориальной единицы или какой-либо ее доход.

На уровне центрального правительства государственные займы не имеют конкретного целевого характера. Позаимствование средств на более низких уровнях достаточно часто имеет четко выраженную целевую направленность (займы на строительство новой дороги, жилого массива).

Как финансовая категория государственный кредит выполняет распределительную и регулирующую функции.

Через распределительную функцию государственного кредита осуществляются формирование централизованных денежных фондов государства и их использование на принципах срочности, платности, возвратности. Выступая в качестве заемщика, госудаство обеспечивает дополнительные средства для финансирования своих расходов. В современных условиях поступления от государственных займов стали вторым посленалогов методом финансирования расходов бюджета.

 Налоги являются основным источником финансирования расходов, связанных с обслуживанием и погашением государственного долга. Источники финансирования зависят от направления использования средств. В случае производительного вложения мобилизованных капиталов построенный объект после вступления в действие начинает приносить прибыль, за счет которой и погашается займ. При непроизводительном использовании мобилизованных в результате государственных займов капиталов единственным источником их погашения становятся налоги либо новые займы. Размещение новых государственных займов для погашения задолженности по уже выпущенным называется рефинансированием государственного займа. Чем выше доходность государственного займа для инвестора, тем большую часть налогов вынуждено направлять государство на их погашение.

Государство может использовать государственный кредит как инструмент регулирования экономики. Государство регулирует денежное обращение, размещая займы среди различных групп инвесторов. Мобилизуя средства физических лиц, оно снижает платежеспособный спрос. Если за счет кредита профинансируются производственные затраты, произойдет абсолютное сокращение наличной денежной массы в обращении. Операции по купле-продаже государственных ценных бумаг или выдача кредитов под их залог, проводимые Центральным Банком, являются важным инструментом регулирования ликвидности коммерческих банков в стране. Выступая на финансовом рынке в качестве заемщика, государство увеличивает спрос на заемные средства и тем самым способствует росту цены кредита. Чем выше спрос государства, тем выше уровень ссудного процента, тем более дорогим становится кредит для предпринимателей.. Положительное воздействие на производство и занятость государство оказывает выступая в качестве кредитора и гаранта.

Внутренний государственный кредит может выступать в следующих формах: 

1. Государственные займы.

Государственные  займы можно классировать по ряду признаков:

1.1. По субъектам заемных отношений: займы, размещаемые центральными и территориальными органами управления.

1.2. По месту размещения: внутренние и внешние.

1.3. По обращению на рынке: рыночные и нерыночные. Рыночные займы свободно продаются и покупаются. Нерыночные не могут свободно менять своих владельцев и не подлежат обращению на рынке ценных бумаг.

1.4. В зависимости от срока привлечения средств: краткосрочные (со сроком погашения до 1 года - казначейсткие векселя), среднесрочные (от 1 до 5 лет - казначейские ноты), долгосрочные (от 5 лет и выше - казначейские облигации).

1.5. По обеспеченности долговых обязательств: закладные и беззакладные. Закладные облигации обеспечиваются конкретным залогом, то есть определенным имуществом. Наиболее часто их выпускают местные органы власти. Обеспечением беззакладных облигаций служит все имущество государства или данного муниципалитета.

1.6. По характеру  выплачиваемого дохода: выиграшные, процентные, с нулевым купоном. Выплата дохода по выигрышным облигациям осуществляется на основе тиражей выигрышей. Доход по процентным облигациям выплачивается 1, 2 или 4 раза в год на основе купонов. Облигации с нулевым купоном  не имеют купонов и продаются со скидкой с номинала, а выкупаются по номиналу.

1.7. По методу определения дохода : с твердным доходом и с плавающим доходом (фиксированная ставка по ценным бумагам или систематический пересмотр процента, выплачиваемого по ценным бумагам).

1.8. В зависимости от обязанности заемщика твердо соблюдать сроки погашения займа, установленные при его выпуске: обязательства с правом досрочного погашения и без права досрочного погашения.

Вопрос о досрочном погашении долговых обязательств становится актуальным только тогда, когда на финансовом рынке происходят существенные изменения. 

Различают два варианта погашения задолженности: единовременно и частями. Если займ гасится частями, в зависимости от распределения суммы долга по срокам погашения выделяются три варианта: 

1) займ погашается равными частями в течение определенного срока; 

2) возрастающими долями; 

3) снижающимися долями.

2. Обращение части вкладов населения в государственные займы.

Сберегательные учреждения (банки) предоставляют кредит государству за счет заемных средств. Наличие посредника между государством и населением в лице сберегательных учреждений и предоставление займа последними государству за счет заемных средств без ведома их реального владельца (населения) позволяют выделить эти отношения в качестве особой формы государственного кредита. Обращение части вкладов населения в государственные займы осуществляется через покупку ценных бумаг (казначейских сберегательных сертификатов, облигаций, казначейских обязательств), а также оформлением безоблигационных займов.

3. Заимствование средств общегосударственного ссудного фонда. 

Эта форма государственного кредита характеризуется тем, что государственные кредитные учреждения непосредственно (не опосредуя эти операции покупкой государственных ценных бумаг) передают часть кредитных ресурсов на покрытие расходов правительства. Эта форма государственного кредита функционирует в тоталитарном обществе.

4. Казначейские ссуды. 

Казначейские ссуды как форма государственного кредита выражают отношения оказания финансовой помощи предприятиям и организациям органами государственной власти за счет бюджетных средств на условиях срочности, платности, возвратности. Казначейские ссуды выдаются на льготных условиях по срокам и нормам процента, они возможны в случае финансовых затруднений предприятий ввиду их особого положения на рынке или ухудшения экономической ситуации в стране, не имеют коммрческой цели, а являются средством поддержки жизненно важных для народного хозяйства экономических структур. В настоящее время в нашей стране эта форма государственного кредита активно не используется.

5. Гарантированные ссуды.

В отдельных случаях правительство может гарантировать безусловное погашение займа, выпущенного нижестоящими органами власти и управления или отдельными хозяйственными организациями, а также выплату процентов по нему. По гарантированным займам правительство реально несет финансовую ответственность только в случае неплатежеспособности плательщика.

Управление государственным кредитом может рассматриваться в узком и в широком смысле. Под управлением государственным кредитом в широком смысле понимается формирование одного из направлений финансовой политики государства, связанной с его деятельностью в качестве заемщика, кредитора и гаранта..

Под управлением государственным кредитом в узком смысле понимается совокупность действий, связанных с подготовкой к выпуску и размещению долговых обязательств государства, регулированию рынка государственных ценных бумаг, обслуживанию и погашению государственного долга, предоставлению ссуд и гарантий.

В процессе управления государственным кредитом решаются следующие задачи: 

- минимизация стоимости долга для заемщика; 

- недопущение переполнения рынка заемными обязательствами государства и резкого колебания их курса; 

- эффективное использование мобилизованных средств и контроль за целевым использованием выделенных кредитов; 

- максимальное решение задач, определенных фианансовой политикой.

Управление государственным кредитом обычно возлагается на Министерство финансов и Центральный Банк.

По договору государственного займа заемщиком выступает РФ, субъекты РФ, а заимодавцами - граждане или юридические лица. Государственные займы являются добровольными и изменение условий выпущенного в обращение займа не допускается.

Активность государства в качестве заемщика служит индикатором состояния его финансов. Чем больше объем заимствований, тем хуже обстоить дело с государственным бюджетом.

Под государственным внутренним долгом понимаются долговые обязательства Правительства РФ перед юридическими и физическими лицами. Следует различать государственный долг и общегосударственный долг, который включает задолженность не только Правительства РФ, но и органов управления низовыми звеньями, входящими в состав государства.

Обеспечением государственного долга России служат все активы, находящиеся в распоряжении Правительства РФ. Долговые обязательства РФ могут выступать в форме кредитов, полученных Правительством, государственных займов или других долговых обязательств, гарантированных Правительством.

Государственный внутренний долг состоит из задолженности прошлых лет и вновь возникшей задолженности. РФ не отвечает по обязательствам национально-территориальных образований РФ, если они не были гарантированы Правительством РФ.

Кредитором по внутренним займам выступают юридические и физические лица, являющиеся резидентами данного государства. Займы обычно предоставляются в национальной валюте. Внешние займы размещаются на иностранных фондовых рынках в валюте других государств.

В настоящее время РФ является крупным заемщиком как внутри страны, так и на международной арене.

Государство может выступать не только заемщиком, но и кредитором. При этом ссуды, предоставляемые государством делятся на внутренние и внешние. В первом случае в качестве заемщиков средств федерального бюджета выступают российские предприятия и организации - юридические лица и органы исполнительной власти субъектов РФ.

Предоставление ссуд юридическим лицам в период осуществления ими структурной перестройки осуществлялось в соответствии с Указом Президента РФ “О порядке предоставления финансовой поддержки предприятиям за счет средств федерального бюджета” от 8 июля 1994 г. № 1484.

Ссуды выдавались на срок, не выходящий за пределы текущего финансового года, и за плату в размере, обеспечивающем уплату процентов по государственному долгу. Ссуды имели целевой характер и предоставлялись на проведение структурной перестройки производства, для расчетов по целевым кредитам, на разработку, внедрение и приобретение новейших технологий, оборудования и материалов.

Контролирующие структуры особое внимание обращали на целевой характер использования средств. Запрещалось помещение средств на депозитные счета в качестве кредитных ресурсов, их использование для покупки свободно конвертируемой валюты, их отвлечение на другие финансовые операции. В случае выявления фактов нецелевого использования ссуды Минфин РФ принимал меры по ее досрочному возврату и взысканию процентов за пользование ссудой.

Внешние ссуды - кредиты, предоставляемые РФ иностранным государствам, их юридическим лицам и международным организациям, по которым у иностранных государств, их юридических лиц и международных организаций возникают финансовые обязательства перед РФ как кредитором.

В настоящее время тяжелое финансовое положение не позволяет РФ выступать на мировом рынке в качестве активного кредитора. Однако в 70-х - первой половине 80-х годов СССР являлся одним из ведущих государств-кредиторов.

В соответствии с российским законодательством исполнительным органам власти разрешено получать ссуды из иных бюджетов, у коммерческих банков или выпускать займы на инвестиционные цели. Максимальный размер соотношения общей суммы займов, кредитов, иных долговых обязательств соответствующего бюджета и объема его расходов устанавливается законами РФ. Наибольший удельный вес имеют среднесрочные займы (от1 до 5 лет) - 64% и краткосрочные займы (от 2 до 12 месяцев) - 21%. По целям заимствования такие займы делятся на три основные группы: 

- инвестиционные (финансирование социально-экономических проектов, жилищного строительства, развитие местной инфраструктруры); 

- социальные (финансиование социальных программ, решение экологических проблем); 

- бюджетные (финансиование бюджетных расходов, погашение задолженности перед предприятиями, покрытие кассовых разрывов).

Гарантиями муниципальных займов выступают сами эмитенты. Эмитенты гарантируют ценные бумаги либо своим имуществом и бюджетом в целом, либо конкретной статьей дохода бюджета.

Деятельность РФ как гаранта постепенно расширяется. Традиционно государство гарантируетвклады населения в Сберегательном банке. Гарантированные сбережения граждан являются государственным внутренним долгом РФ. Ценностью гарантированных сбережений граждан признается покупательная способность вложенных денежных средств на момент их вложения.

В последние годы государство стало выступать гарантом и по долговым обязательствам различных обществ и групп. Государство стимулирует создание финансово-промышленных групп путем предоставления государственных гарантий для привлечения различного вида инвестиционных ресурсов.

4.2. Международный кредит

Международный кредит - предоставление валютных и товарных ресурсов предприятиями и финансовыми институтами одной страны предприятиям, финансовым институтам и государству другой страны на условиях возвратности, срочности и платности.
Кредитор и заемщик - представители двух разных стран.

Если международный кредит предназначен для производительных целей (для приобретения оборудования, сырья и т.д.), то такой кредит в конечном итоге увеличивает ВВП в стране-заемщике. Такой кредит сам создает эквивалент той суммы, которая должна пойти на возмещение полученной за рубежом ссуды и уплаты процентов по ней.

Если международный кредит предназначен для непроизводительных целей (приобретение продовольствия, содержание государственного аппарата и т.д.), то возврат основной суммы долга с процентами в конечном итоге сказывается на сокращении ВВП страны.

Традиционная форма международного кредита - фирменный кредит - ссуды, предоставляемые экспортером одной страны, импортеру другой в виде отсрочки платежа. Фирменный кредит подразделяется на:

- вексельный кредит, когда экспортер товара предоставляет импортеру отсрочку платежа с получением от него долгового обязательства - векселя;

-  покупательский аванс;

- кредит по открытому счету - проводится через банки импортера и экспортера. Между экспортером и импортером заключается долговое соглашение, по которому экспортер записывает на счет импортера в качестве его долга стоимость отгруженных товаров с учетом процентов, а импортер обязуется в установленный срок погасить сумму кредита с процентами.

Фирменному кредиту присущи ряд недостатков, а именно: ограниченные сроки кредита; небольшие объемы кредитования; привязанность импортера к продукции фирмы-поставщика, поэтому с ростом масштабов торговли фирменный кредит уступил место банковскому внешнеторговому кредиту (кредиты поставщику и покупателю).

Кредит по компенсационным сделкам - долгосрочный кредит внешнеторгового характера (10-15 лет). Импортер, получая значительные средства для закупок машин, оборудования, погашает сумму кредита и проценты в виде поставок продукции построенных за счет полученного кредита предприятий. Такие кредиты обычно масштабны, поэтому для этих целей банки объединяются в консорциумы.

Форфейтинг - метод среднесрочного кредитования экспортных операций в форме покупки у экспортера векселей, акцептованных импортером. Покупатель векселей выплачивает экспортеру в соответствии с заключенным между ними договором определенные валютные средства и таким образом кредитует поставку товара импортеру.

Факторинг - инкассирование банком дебиторской задолженности клиента экспортера с выплатой ему причитающейся по счетам суммы немедленно по мере погашения задолженности.

Овердрафт - это форма краткосрочного кредита, предоставление которого осуществляется путем списания банком средств по счету клиента сверх остатка средств на его счете. В результате такой операции образуется дебетовое сальдо - задолженность клиента банку. Банк и клиент заключают между собой соглашение, в котором устанавливаются максимальная сумма овердрафта, условия предоставления кредита, порядок погашения, размер процента за кредит.
  

Международный кредит предполагает определение суммы кредита, сроков и условий погашения, издержек заемщика по кредиту, методов страхования кредитного риска, валюты займа и валюты платежа.

Валюта займа - обычно валюта с высокой степенью устойчивости.

Валюта платежа - погашение кредита осуществляется не обязательно в той же валюте, в которой был выдан кредит.

Международные банковские кредиты регулируются в зависимости от степени риска их предоставления. Такое регулирование осуществляет Банк международных расчетов через установление определенных нормативов достаточности собственного капитала в зависимости от риска проведения международной активной операции ( минимальный норматив риска установлен по межбанковским кредитам - 20%, максимальный - при предоставлении кредита торгово-промышленным компаниям).

Центральную роль в сфере международного кредита играют международные финансово-кредитные институты.

4.3. Коммерческий кредит и рынок вексельных кредитов

Коммерческий кредит предоставляется одним предприятием другому в виде продажи товаров с отсрочкой платежа. Это одна из первых форм кредитных отношений в экономике, породившая вексельное обращение и тем самым активно способствовавшая развитию безналичного денежного оборота. Орудием такого кредита является вексель, оплачиваемый через коммерческие банки. Главная цель такого кредита – ускорить процесс реализации товаров и получение прибыли. Процент по коммерческому кредиту, входящий в цену товара и в сумму векселя, как правило, ниже, чем по банковскому кредиту. 

Сегодня на предприятиях нередки случаи возникновения необходимости отсрочки платежа по причине временного недостатка финансовых средств, вызванного различными обстоятельствами, в том числе и кризисом платежей. Одним из путей решения данной проблемы является расширение использования системы вексельного кредитования. Вексельное обращение, включая учет и переучет векселей предприятий банками способно смягчить дефицит платежных средств и частично заменить деньги средствами ограниченной ликвидности.

Вексель - безусловное письменное долговое обязательство строго установленной законом формы, дающее ее владельцу бесспорное право по наступлении срока требовать от должника уплаты обозначенной в векселе денежной суммы.

Во многих странах вексель давно уже представляет собой универсальное кредитно-расчетное средство. В нашей стране вплоть до 30-х годов XX века механизмом, обеспечивающим связь между потребностями хозяйства в средствах платежа и эмиссией денег служило вексельное обращение, учет и переучет векселей. До 1991 года в России  в связи с запрещением товарного кредитования вексель не использовался. Но 24 июня 1991 года Верховный совет РСФСР постановлением Президиума “О применении векселя в хозяйственном обороте РСФСР” разрешил предприятиям, организациям и учреждениям использовать вексель для оформления сделок по товарным кредитам внутри страны. Сейчас, в условиях резкого спада производства, большого объема неплатежей, и в связи с этим дефицита платежных средств, интерес к векселю значительно увеличился. Но стихийность, неупорядоченность выпуска и обращения векселей, а также отсутствие полной и непротиворечивой нормативной базы вексельного обращения приводит к крайне негативным последствиям и фактически дискредитирует вексель.

В основе вексельного обращения  лежит ссудная сделка. Поэтому расширение практики выдачи и применения векселей является важным направлением развития рынка кредитных услуг. Функциональная задача рынка векселей - перераспределение денежных средств через краткосрочное кредитование. Ведь вексель, по своей сути, - это не только гарант возврата долга, но и инструмент активного использования долгового обязательства с целью ускорения оборота ресурсов и повышения эффективности хозяйственной деятельности.

  Требование вексельного кредитора безусловно, абстрактно и строго формально. Это означает, что обязательства векселедателя простого векселя оплатить долг не могут быть ограничены никакими условиями. Абстрактность векселя заключается в недопустимости каких-либо ссылок на основание его выдачи. Формальность векселя заключается в наличии обязательных, определяемых законом реквизитов, отсутствие хотя бы одного из которых лишает векселя юридической силы. А сила векселя заключается в установленном законом быстром и действенном порядке взыскания долга в случае отказа в платеже. Но реально специфика российского законодательства такова, что взыскание долга по векселю - процесс более сложный и длительный, чем при взыскании иной задолженности. Хотя законодательство большинства стран устанавливает оперативный и упрощенный порядок рассмотрения споров, вытекающих из вексельных обязательств.  

  Теоретически вексель представляет собой приказ дебитору погасить свою задолженность. Казалось бы, что предприятиям, не имеющим денег, данная форма платежей должна быть выгодна, поскольку она дает возможность маневрирования и аккумуляции средств. Но многие хозяйства не приемлют институт векселя, потому что действующее законодательство не выделяет требования кредиторов по вексельным обязательствам при установлении очередности погашения требований путем обращения взыскания на имущество должника. 

Потребительская стоимость - материальный носитель воплощенных имущественных прав. Вексель обладает потребительской стоимостью, следовательно является товаром. В связи с этим можно классифицировать потребительские свойства векселя следующим образом: 

1. Вексель является носителем определенных денежных или товарных прав. 

2. Вексель- документ, приспособленный к переходу из рук в руки. 

3. Вексель обладает свойствами кредитного инструмента. 

4. Вексель - средство обращения и платежа. 

Цикл жизни векселя можно представить схематично (см. рис 2).
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                                Рис.2. Цикл жизни векселя

Соответственно вексельное обращение образует свой рынок. Рынок векселей многофункционален. Вексель можно разменять, передать, учесть, но нельзя подделать, так как по индоссаменту можно розыскать всех обязательных по векселю лиц. 

 Различают простой (соло) вексель и переводной (тратта) вексель.

Простой вексель - письменный документ, содержащий простое и ничем не обусловленное обязательство векселедателя (должника) уплатить определенную сумму денег в определенный срок и в определенном месте получателю средств. Для плательщика простой вексель является фактически долговой распиской.

Переводной вексель - письменный документ, содержащий безусловный приказ векселедателя (т р а с с а н т а) плательщику (т р а с с а т у) об уплате указанной в векселе суммы третьему лицу (векселедержателю - р е м и т е н т у).

При использовании простого векселя взаимодействуют только два контрагента. При использовании переводного векселя в процессе обращения векселя участвуют несколько юридических и физических лиц (три и более). С точки зрения развития кредитования, использование переводного векселя более эффективно, так как в этом случае перераспределение денежных средств осуществляется одновременно у нескольких субъектов. Кроме того, векселедержатель может получить ссуду в банке под залог векселя в порядке учета векселей. Переводной вексель обязательно должен быть акцептован плательщиком (трассатом), и только после этого он приобретает силу исполнительного документа. Акцепт отмечается в левой части лицевой стороны векселя и выражается словами “акцептован, принят, заплачу”.

 Процесс обращения на рынке простых и переводных векселей можно изобразить в виде схемы (см. рис.3; 4) 

                                                      1

       Векселедатель                        2                       Векселедержатель

        (плательщик)                         3                            (кредитор)

                                                       4

                       Рис.3. Процесс обращения простого векселя

1 - покупатель выдает вексель продавцу;

2 - продавец отгружает товар заказчику;

3 - продавец предъявляет вексель к оплате (в установленный срок);

4 - покупатель гасит вексель.

Вексель должен содержать следующие реквизиты:

1. дату и место составления векселя;

2. вексельную метку, то есть слово “вексель” на том языке, на котором составлен данный документ;

3. обязательство уплатить определенную сумму денег;

4. наименование лица, которому должна быть уплачена сумма;

5. срок и место платежа;

6. подпись векселедателя (рукописным путем).

7. для переводного векселя: наименование трассата      

Отсутствие одного из обязательных реквизитов лишает вексель юридической силы. 


         Векселедатель направляет плательщику товар и вексель, 

                              выставленный на плательщика


    Плательщик акцептует вексель и возвращает его векселедателю

              

             Векселедатель направляет акцептованный вексель 

                       получателю денег по векселю

        Получатель денег направляет вексель к оплате плательщику

           

           Плательщик дает распоряжение банку об оплате векселя 

                    и гасит его, делая отметку об оплате на векселе

            

                   Получатель денег направляет вексель кредитору

              

                Кредитор направляет вексель в банк плательщика 

                           для перечисления денег на свой счет

                   

                        Деньги поступают в погашение кредита

                    Рис.4. Процесс обращения переводного векселя

Индоссамент - передаточная надпись на векселе, удостоверяющая, что право по векселю передается к другому лицу. Лицо, делающее передаточную надпись (идоссант) несет солидарную ответственность по векселю вместе с иными лицами, обязанными по векселю. Векселедержатель на оборотной стороне векселя пишет слова: “платите приказу” или “платите вместо меня (нас)” с указанием того, к кому переходит платеж.

Аваль векселя - поручительство по векселю. Третье лицо (авалист) принимает на себя ответственность за выполнение обязательств по векселю. Аваль оформляется надписью на лицевой стороне векселя или на добавочном листе к векселю (аллонже), в которой указывается: за кого выдана гарантия, место и дата выдачи, подпись и печать авалиста. В случае оплаты векселя авалистом к нему переходят все права по векселю.

Различают четыре способа установления платежа по векселю:

1) срок на определенный день;

2) срок по предъявлении ( максимум - 1 год со дня выписки векселя);

3) через определенное количество времени от составления векселя (через определенное количество дней, месяцев, на начало,середину, конец месяца);

4) через определенное время по предъявлении векселя (отчет срока платежа начинается от дня преъявления векселя к платежу). 

Вексельное обращение может охватывать различные сферы экономических отношений. В основе рынка  выпуска и обращения векселей лежит характер и цели сделок. В зависимости от этого различают коммерческие (товарные) и финансовые (платежные) векселя. 

Коммерческие векселя появляются на рынке в целях кредитования торговых операций, в основе которых лежит купля-продажа товаров, то есть фактически под залог товара. Такие векселя являются основой вексельного оборота. 

Ссудные сделки в денежной форме оформляются финансовыми векселями, которые выступают способом дополнительной защиты прав кредитора по  выполнению обязательств перед ним (банковские векселя, казначейские векселя, векселя небанковских кредитных организаций).           

В настоящее время в России участниками рынка вексельных кредитов являются не только юридические и физические лица, но и банки, осуществляющие с векселями целый ряд операций. Они производят учет векселей, выдают ссуды под залог векселя, производят акцепт векселей, поручительство по векселю (аваль), а также комиссионные операции с векселями. 

В случае учета векселей, то есть покупки их банком, вексель полностью переходит в распоряжение банка. Поскольку векселедержатель получает от банка немедленно, иначе говоря до истечения срока платежа по векселю, деньги, то для него это фактически означает получение кредита от банка. За такую операцию банк взимает процент (дисконт). Его величина определяется по формуле:

                                                     В * Т * П

                                        С = ------------------------                                 (26)

                                                  100 * 360 дн.

где С - сумма дисконта;

      В - сумма векселя;

      Т - срок (в днях) до наступления платежа по векселю;

      П - годовая учетная ставка процента;

      360 - количество дней в году.

Поэтому учет векселей банками - один из способов предоставления ссуд. Стороны могут продлить срок оплаты, то есть совершить пролонгацию векселя, которая может быть простой (без соответствующей записи на векселе), прямой (с записью на векселе, удостоверенной подписями сторон) и косвенной (с составлением нового векселя и изъятием старого из обращения).

Купив вексель, банк извещает должника о сроке и месте погашения долга. Если векселедатель не всостоянии погасить вексель, то банк обращается к предъявителю векселя. 

Если платеж по веселю не состоится, то владелец осуществляет протест векселя. Протест векселя является публичным актом нотариальной конторы, которая официально фиксирует отказ от платежа по векселю. Для протеста по векселю необходимым условием является его предъявление в нотариальную контору на следующий день после исчисления даты платежа не позднее 12 часов дня. После совершения процедуры протеста векселедержатель имеет право на взыскание суммы платежа по векселю в судебном порядке, причем с любого индоссанта. Для преъявления иска установлены сроки вексельной давности: 

- для исков индоссантов друг к другу - 6 мес.;

- к векселедателю простого векселя или индоссанту переводного векселя - 1 год,  

- к акцептанту переводного векселя - 3 года.  

Банк имеет право продать учтенный им вексель другому банку (ЦБ России или коммерческому банку), то есть осуществить операцию по переучету векселей. Между ЦБ России и коммерческим банком заключается договор о вексельном кредитовании на основании поданной заявки на кредит. Банк России покупает у коммерческих банков векселя предприятий с условием обратного выкупа по истечении определенного срока. Переучету подлежат простые векселя предприятий, являющихся платежеспособными и выписанные пол реально произведенную текущую отгрузку товаров или оказание услуг в соответствии с договорами. При этом получателем платежа в векселе является коммерческий банк.

Ссуды под залог векселей отличаются от учета векселей, во-первых, тем, что собственность на вексель банку не переуступается, он только закладывается на определенный срок с последующим выкупом после погашения ссуды; во-вторых, ссуда выдается не в пределах полной суммы векселя, а только на 60-70 % их номинальной стоимости. 

Выдача ссуд под залог коммерческих векселей может носить как разовый, так и постоянный характер. В последнем случае банк открывает клиенту под обеспечение векселями специальный ссудный счет. Специальный ссудный счет является счетом до востребования, так как бессрочность ссуды предоставляет банку право в любой момент потребовать полного или частичного погашения, а также предоставления дополнительного обеспечения. По специальному ссудному счету заемщик платит проценты в порядке, установленном за пользование ссудами банка. Погашение ссуды может осуществляться путем перечисления средств с расчетного счета клиента или путем зачитывания платежей, поступающих по веселям, находящихся в обеспечении кредита.

Роль банка при осуществлении вексельного обращения достаточно велика, поскольку помимо учетных и кредитных операций банк может осуществлять и другие операции с векселями по поручению клиента (инкассирование векселей, погашение векселя и контроль за поступающими по векселям суммами). В этом случае сделки с векселями банк оформляет от своего имени, но за счет и в интересах клиента. При этом с клиента взымается определенная плата. К таким операциям банка относится ломбардный и акцептный кредит под веселя. 

Ломбардный кредит - это краткосрочная фиксированная по размерам ссуда, обеспеченная векселями (или другим имуществом). 

Акцептный кредит- это кредит, при котором банк акцептует выставленный на него клиентом переводной вексель при условии, что клиент предоставит банку покрытие векселя до наступления срока платежа по нему. За выполнение акцептной операции банк взимает комиссионные платежи, так называемую акцептную комиссию.

Банковский вексель представляет собой обностороннее, ничем не обусловленное обязательство банка - эмитента векселя - об уплате обозначенному в нем лицу или его приказу определенной денежной суммы в установленный срок. Правовой режим банковских векселей совпадает с общим режимом для векселей всех иных эмитентов. Банковские векселя могут приобретать юридические и физические лица с целью получения дохода (дисконта), определяемого как разница между ценой погашения (номиналом) и ценой приобритения, которая ниже номинала.

Итак, рынок вексельного кредитования охватывает определенный спектр экономического пространства. Участников данного рынка можно классифицировать следующим образом:  эмитенты; инвесторы; посредники. Каждый из участников необходим для нормального функционирования рынка векселей и является определенной частью неразрывного механизма. 

Сегодня уже имеются новые технологии на рынке вексельного кредитования. Часть предприятий-должников не располагает достаточными средствами для единовременного погашения задолженности. Предпринимаемое аккумулирование средств на банковском счете малоэффективно из-за низких процентных ставок, несопоставимых с издержками обслуживания взятых кредитов. Поэтому в сложившейся ситуации для предприятий выгодно переводить суммы задолженности в ценные бумаги для проведения операций купли-продажи долгов на внебиржевом денежном рынке. Предприятия-должники заинтересованы в продаже своей дебиторской задолженности с целью роста рентабельности за счет ускорения оборота дебиторов, защиты от кредитного риска, избавления от необходимости обслуживания кредиторской задолженности.

4.4. Потребительский кредит

При потребительском кредите заемщиком являются физические лица, а кредиторами - кредитные учреждения, а также предприятия и организации. Потребительский кредит может предоставляться как в денежной, так и в товарной формах.

В разных странах действуют разные законы в обасти кредитования индивидуальных заемщиков, но при этом их объединяет общая позиция: потребительский кредит должен быть доступен в необходимом объеме.

Кредит на неотложны нужды (среднесрочный) может быть предоставлен гражданам, имеющим самостоятельный источник дохода.

Кредит на капитальные затраты (долгосрочный) - требует от населения предоставления отчета о его использовании и документов о целевом направлении полученных в банке средств.

При выявлении нецелевого использования кредита банк имеет право досрочного взыскания выданной суммы кредита, а вслучае невозможности возврата кредита заемщиком производит обращение взыскание на заложенное имущество или на поручителя.

Кредитные карточки - один из источников ссуд физическим лицам. Для получения кредитной карточки клиент должен перечислить в банк установленную банком сумму денежных средств. Оплата товар и услуг кредитной карточкой может быть проиведена и при отсутствии средств на счете клиента, то есть за счет банковского кредита. Банк за свои услуги взимает определенный процент от суммы каждой операции. Пользователи кредитной карточки обязаны ежегодно перечислять определенную сумму денег за обслуживание карточкит и ее ежегодное обновление.

К потребительскому кредиту относится и кредит ломбардов. Ломбарды предоставляют населению кредит под залог предметов личного пользования и домашнего потребления. Размер ссуды зависит от рыночной стоимости закладываемых вещей и установленного ломбардом предела залогового обеспечения.

4.5. Лизинг

Лизинг (слово английского происхождения) - долгосрочная аренда машин, оборудования, транспортных средств и другого движимого и недвижимого имущества производственного назначения. Кроме этого объектом лизинга могут выступать права интеллектуальной собственности (лицензии, ноу-хау, компьютерные программы). 

Следует отметить, что лизинг - это не обычная аренда, а форма долгосрочного кредитования покупки оборудования, эффективная форма финансирования вложений в основные фонды. Таким образом лизинг включает отношения купли-продажи и отношения аренды. Но системообразующим элементом здесь является кредитная операция. В широком смысле лизинг представляет собой комплекс имущественных отношений, складывающихся в связи с передачей имущества во временное пользование. При этом дополнительную роль играют отношения по купле-продаже имущества. Документально лизинг представляет собой комплекс договоров: лизинга, купли-продажи и займа. Лизинговая сделка оформляется следующими документами:

1. Заявка лизингополучателя лизингодателю на закупку необходимого оборудования.

2. Заключение лизингодателя о платежеспособности лизингополучателя  и эффективности лизингового проекта.

3. Заказ-наряд лизингодателя поставщику объекта лизинга.

4. Договор купли-продажи оборудования.

5. Акт приемки его лизингополучателем в эксплуатацию.

6. Лизинговое соглашение.

7. Договор о техническом обслуживании оборудования.

8. Договор о страховании оборудования.

Традиционно лизингу присущ трехсторонний характер взаимоотношений, так как в лизинговой сделке участвуют: поставщик оборудования, лизинговая (финансовая) компания и пользователь. Кроме этого могут быть посредники и гаранты.

Основные элементы лизинговой операции:

1. О б ъ е к т  -  любой вид материальных ценностей, если он не меняет своей натурально-вещественной формы.

2. С у б ъ е к т ы - стороны лизингового договора, имеющие непосредственное отношение к объекту лизинговой сделки.

3. С р о к - период лизинга.

4. Л и з и н г о в ы е  п л а т е ж и - арендная плата, покрывающая стоимость оборудования, издержки лизингодателя на его приобретение и обеспечивающая ему получение прибыли.

5. У с л у г и, п р е д о с т а в л я е м ы е  п о  л и з и н г у - технические  (транспортировка, наладка, монтаж и ремонт оборудования) и консультативные услуги.     

При определении  с р о к а  лизинговой сделки учитывают:

- срок службы оборудования по технико-экономическому обоснованию;

- период амортизации оборудования, в том числе и использование метода ускоренной амортизации;

- цикл появления более производительного и дешевого аналога объекта сделки;

- динамику инфляционного процесса;

- конъюнктуру рынка.                                                                                                                                                                            

Амортизация может начисляться обычным способом в зависимости от балансовой стоимости оборудования, срока его службы и установленной нормы амортизации (в соответствии с Едиными нормами амортизационных отчислений на полное восстановление основных фондов народного хозяйства) и методом ускоренной амортизации, при котором норма годовых амортизационных отчислений увеличивается, но не более чем в два раза.. Использование ускоренной амортизации экономически выгодно как лизингодателю, так и лизингополучателю. Первый в более короткие сроки возвращает вложенные ресурсы. Второй приобретает возможность снизить сумму налога на прибыль (доход) и приблизить срок получения арендованного имущества в свою собственность (в случае соответствующего условия договора).

Величина причитающихся лизингодателю амортизационных отчислений рассчитывается по формуле:

                                          К * На * Т

                                   А= --------------, где                                      (27)

                                              100%

А - амортизационные отчисления;

К - балансовая стоимость оборудования;

На - норма амортизационных отчислений на полное восстановление;

Т - период действия лизингового соглашения.

 Максимальный срок лизинга обычно соответствует периоду полной амортизации, то есть сроку “экономической жизни” оборудования. 

Способ уплаты, сумма и периодичность лизинговых платежей оговаривается в лизинговом соглашении. Обычно лизинговые взносы имеют денежную форму, но возможны и натуральные формы платежа (на компенсационной основе товарами, производимыми на арендуемом оборудовании либо путем оказания встречной услуги лизингодателю). Возможна и смешанная форма платежа, включающая как денежные платежи, так и платежи товарами или услугами.

Формы  л и з и н г о в ы х   п л а т е ж е й   и их величина зависит от:

- вида и стоимости сдаваемого внаем имущества;

- срока его использования;

- условий эксплуатации имущества;

- условий платежа, в том числе периодичность платежей;

- кредитоспособности арендатора;

- состояние рынка сдаваемых в аренду средств производства.

В стоимость арендной платы закладывается:

-амортизация;

- плата за ресурсы, привлекаемые лизингодателем для осуществления сделки;

- лизинговую маржу (1-5%), в том числе рисковую премию, в зависимости от стоимости объекта, длительности договора и репутации арендатора;

- плата за дополнительные услуги лизингодателя (консультации, командировочные расходы и прочее).

Сумма вышеперечисленных компонентов образует лизинговый  п р о ц е н т.

Величина платы за ресурсы, привлекаемые лизингодателем для осуществления сделки рассчитывается по формуле:

                                              Кр * Pкр

                                  П = --------------------, где                                    (28)

                                                  100%

П    - плата за пользование кредитными ресурсами;

Кр  - величина кредитных ресурсов;

Ркр - ставка аз пользование кредитными ресурсами.

                                              Кн + Кк

                                Кр =  -------------------, где                                    (29)
                                                    2

Кн - стоимость оборудования на начало года;

Кк - стоимость оборудования на конец года.

Расчет величины лизинговой маржи осуществляется по следующей формуле:

                                                 Кр * Кком

                                 Пком = -------------------, где                             (30)

                                                    100 %

Пком - величина лизинговой маржи;

Кком - ставка лизинговой маржи.

Расчет общей суммы выплат лизингодателю по лизинговому соглашению:

                             ЛП = А + П + Пком + Пу, где                             (31)

ЛП - общая сумма лизинговых платежей;

Пу  - плата за дополнительные услуги лизингодателя.

Первый арендный платеж осуществляется сразу после поставки оборудования, то есть в начале процентного периода. Периодичность уплаты арендных платежей зависит от условий договора (один раз в месяц, в квартал, в полугодие). Возможны три варианта платежей: 

- пропорциональные (равными долями);

- ускоренные (уменьшающиеся по срокам  договора); 

- с увеличивающими размерами взносов (в случае освоения оборудования, наращивания темпов выпуска производимой на нем продукции). Обычно сумма лизинговой платы является фиксированной величиной на протяжении всего срока действия лизингового договора. Но в условиях нынешней инфляции в договоре в обязательном порядке предусматривается возможность пересмотра величины лизингового процента. Расчет периодических пропорциональных лизинговых взносов осуществляется следующим образом:

1) ЛВ = ЛП : Т  - при ежегодной выплате, где

ЛВ - один лизинговый взнос.

2) ЛВ = ЛП : Т : 4 - при ежеквартальной выплате.

3) ЛВ = ЛП : Т : 12  - при ежемесячной выплате.

Процесс лизинга можно представить следующим образом (см. рис.5 ).

 

                                                                    Поставщик оборудования

                                 1

Пользователь           2                                                       3

                                        

                                  4                                        Лизинговая компания

               Рис.5.  Процесс реализации лизинговой сделки

1 - пользователь (арендатор) находит поставщика оборудования и заключает предварительное соглашение о поставке;

2 - пользователь обращается в лизинговую компанию с просьбой купить оборудования у поставщика и предоставить его пользователю во временное пользование;

3 - лизинговая компания покупает оборудования у поставщика;

4- лизинговая компания передает оборудование во временное пользование за определенную плату.

Лизинговые операции можно классифицировать по ряду признаков:

1. В зависимости от состава участников:

- прямой лизинг, при котором собственник имущества (поставщик) самостоятельно, без посредников, сдает объект в лизинг(двухсторонняя сделка);

- косвенный лизинг, когда передача имущества в аренду происходит через посредника (трехсторонняя или многосторонняя сделка);

- возвратный лизинг (“лиз-бэк”), когда собственник имущества продает его своему будущему лизингодателю, а затем получает его в аренду;

- лизинг-поставщик, когда арендатор передает арендованное оборудование внаем третьим лицам.

2. В зависимости от типа имущества:

- лизинг движимости (машинно-технической продукции), когда объектом лизинга являются машины, оборудование, транспортные средства и пр.;

- лизинг недвижимости, когда объектом лизинга являются производственные и административные здания, сооружения, права интеллектуальной собственности и пр.;

- лизинг имущества, бывшего в употреблении (лизинг по остаточной стоимости), когда объект лизинга оценивается не по первоначальной, а по остаточной стоимости, что значительно снижает стоимость лизинга.

3. В зависимости от степени окупаемости имущества:

- лизинг с полной окупаемостью (финансовый лизинг), когда в течение срока действия одного договора происходит полная выплата лизингодателю стоимости имущества. Срок аренды совпадает со сроком полной амортизации имущества.

- лизинг с неполной окупаемостью (оперативный лизинг), когда в течение срока действия одного договора окупается только часть стоимости имущества, следовательно это лизинг с неполной амортизацией.        

4. В зависимости от объема оказываемых услуг:

- чистый лизинг, когда все обслуживание арендуемого имущества берет на себя лизингополучатель;

- лизинг с полным набором услуг, когда полное обслуживание имущества возлагается на лизингодателя;

- лизинг с частичным набором услуг (полный лизинг), когда на лизингодатея возлагается часть функций по обслуживанию имущества.

5. В зависимости от метода финансирования:

- срочный лизинг, при котором осуществляется одноразовая аренда имущества;

- возобновляемый лизинг, при котором договор продолжается по истечении первого срока контракта.

6. В зависимости от сектора рынка:

- внутренний лизинг, когда все его участники представляют одну страну;

- внешний лизинг (международный), когда хотя бы один из участников является представителем другой страны.

7. По характеру лизинговых платежей:

- денежный лизинг, когда все платежи осуществляются в денежной форме;

- компенсационный лизинг, когда платежи осуществляются поставками товаров, произведенных на арендуемом оборудовании.

- смешанный лизинг, когда расчеты осуществляются комбинированием названных выше форм.

Наиболее сложным видом лизинга считается р а з д е л ь н ы й лизинг. Он используется при особо дорогостоящих сделках. Экономический смысл раздельного лизинга заключается в том, что покупая объект лизинга, лизингодатель выплачивает из собственных средств лишь часть необходимой суммы, остальную часть берет взаймы. При этом заемщик-лизингодатель возмещает ссуду за счет поступающих лизинговых платежей, поэтому лизингодатель передает свои права на причитающиеся платежи непосредственно финансирующей стороне (заимодавцам). 

Ф и н а н с о в ы й  лизинг может быть: ”в пакете”, то есть здания и сооружения предприятию предоставляются в кредит, а оборудование сдается по договору аренды;  “с обслуживанием”, то есть лизинг сочетается с договором подряда и предусматривает оказание целого ряда услуг, связанных с содержанием и обслуживанием сданного внаем оборудования и “ливеридж-лизинг”, при котором большая по стоимости доля сдаваемого в аренду оборудования берется в наем у третьей стороны.

По истечении срока действия финансового лизинга арендатор вправе:

- вернуть объект лизинга арендодателю;

- заключить новый контракт на аренду;

- выкупить объект лизинга по остаточной стоимости (если это предусмотрено договором).

В состав о п е р а т и в н о г о  лизинга включаются: 

- рентинг (краткосрочная аренда имущества от 1 дня до 1 года).

- хайринг (среднесрочная аренда имущества от 1 до 3 лет).

Оперативный лизинг предполагает многократную передачу стандартного оборудования от одного арендатора к другому, если первый арендатор не воспользуется своим правом на выкуп арендованного оборудования по высокой остаточной стоимости и получение права собственности на него. При этом обычно риск на высокую остаточную стоимость, потерь от порчи или утери имущества лежит на арендодателе. 

При  м е ж д у н а р о д н о м  лизинге различают:

- экспортный, когда лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы-изготовителя, а затем предоставляет его за границу иностранному арендатору.

- импортный, когда лизинговая компания покупает оборудование у иностранной фирмы и предоставляет его в аренду отечественному арендатору.

- транзитный, когда заключается арендная сделка между экономическими субъектами разных стран.

К отношениям, вытекающим из договора лизинга, могут быть применены общие положения, регулирующие отношения по договору имущественного найма (аренды), которые закреплены в Гражданском кодексе России. В соответствии с законом РСФСР “О банках и банковской деятельности в РСФСР” банкам разрешено проведение лизинговых операций, то есть они имеют право не только кредитовать лизинговые компании, создавать таковые, но и сами непосредственно заниматься лизингом.

Лизинг дает возможность получения оборудования в пользование без его полной оплаты, то есть организовать производства без мобилизации крупных финансовых ресурсов. Лизинг освобождает арендатора от процедур и расходов, связанных с владением имуществом, поскольку юридическим собственником остается арендатор. Арендатор получает выгоды, вытекающие из возможности выкупить оборудование по номинальной или остаточной стоимости по истечении срока договора. При этом у лизингополучателя появляется возможность опробовать оборудования до приобретения его в собственность. Арендатор и лизингодатель принимают совместное участие в заключении лизинговой сделки, оговаривая основные условия: срок и сумму аренды, объем дополнительных услуг, периодичность арендных платежей, фиксирующую или плавающую процентную ставку, условия закупки объекта лизинга у поставщика и условия расчетов с лизингодателем. Лизингополучатель имеет право расторгнуть договор только в том случае, когда при приемке оборудования обнаруживаются его недостатки, устранить которые невозможно. Лизингодатель имеет право заявить о немедленном прекращении договора, если:

- лизингополучатель в течение срока, превышающего три недели не выполняет своих обязательств по платежам, предусмотренным соглашением или при получении требования об уплате не погашает всю сумму задолженности в течение двух недель;

- лизингополучатель допускает эксплуатацию оборудования с нарушением условий соглашения;

- договор купли-продажи анулируется после поставки оборудования поставщиком по причинам, ответственность за которые несет пользователь;

- в период действия договора организация лизингополучателя ликвидирована.

В вышеперечисленных случаях лизингополучатель обязан выплатить лизингодателю с у м м у  з а к р ы т и я  с д е л к и, в которую включаются:

1. Невыплаченная сумма лизинговых платежей.

                                 ЛН = ЛП - ЛФ, где                                         (32)

ЛН - невыплаченные лизинговые платежи;

ЛФ - фактически внесенные лизинговые платежи;

ЛП - общая сумма лизинговых платежей.

2. Остаточная стоимость объекта лизинга на момент завершения планового срока лизингового договора.

                                  О = К - А, где                                                 (33)
О - остаточная стоимость объекта лизинга;

К - балансовая стоимость оборудования;

А - амортизационные отчисления.

3. Неустойка.

                          Н = Кср * (Ркр : 100% + Кком : 100%), где       (34)

Н - неустойка;

Кср - среднегодовая стоимость оборудования за период с момента окончания планового срока лизингового соглашения до полной амортизации оборудования;

Ркр - ставка за пользование кредитными ресурсами;

Кком - ставка лизинговой маржи. 

                                                  Кн +Кк

                                          Кср = ------------, где                            (35)

                                                           2

Кн - стоимость оборудования на начало года, следующего за моментом окончания планового срока лизингового договора;

Кк - стоимость оборудования на конец года, следующего за моментом окончания планового срока лизингового договора.

4. Общая сумма закрытия сделки.

                                        З = ЛН + О + Н, где                              (36)

З - общая сумма закрытия сделки.

4.6. Факторинг и форфейтинг

Факторинг (от англ. - агент, посредник) - это покупка банком или специализированной факторинговой компанией денежных требований поставщика к покупателю и их инкассация за определенное вознаграждение.

Суть факторинга состоит в том, что банк покупает у своих клиентов их платежные требования к покупателям на условиях немедленной оплаты 80-90% стоимости отфактурованных поставок и уплаты остальной части, за вычетом комиссионных и процентов за кредит в строго определенные сроки, независимо от поступления выручки от покупателей. Поступающий затем платеж от покупателя зачисляется на счет банка.

В соответствии с Конвенцией о международном факторинге, принятой в 1988 году, операция считается факторингом в том случае, если она удовлетворяет следующим  требованиям:

1) наличие кредитования в форме предварительной оплаты долговых требований;

2) инкассирование задолженности поставщика;

3) страхование поставщика от кредитного риска.

Благодаря факторингу поставщик получает следующие преимущества:

- заблаговременную реализацию долговых требований;

- освобождение от риска неплатежа;

- экономия на административных и других расходах.

Факторинг способствует ускорению оборота капитала, снижению издержек обращения, расширению производства и увеличению прибыли.

Факторинговое обслуживание наиболее эффективно для вновь созданных предприятий, малых и средних предприятий, которые не всегда располагают информацией о платежеспособности своих покупателей и имеют ограниченный доступ к кредитам.

Банк оказывает факторинговые услуги не всем клиентам и осторожно относится к предприятиям с большим количеством дебиторов. Факторинговые операции не производятся по договорным обязательствам физических лиц.

Тем не менее банк заинтересован в проведении факторинговых операций, так как он получает вознаграждение в виде комиссионных платежей за управление счетами клиента, включая кредитный риск и факторинговый сбор.

Комиссионный сбор составляет 0,5 - 3% от общей суммы купленных счетов. Его размер зависит от торгового оборота клиента, степени риска и объема работы.. Степень риска зависит от платежеспособности должников клиента, а объем работы - от количества счетов-фактур.

Кроме того, клиент уплачивает банку ссудный процент с ежедневного остатка предварительного платежа по счетам.

Исторически факторинговые операции возникли на основе коммерческиго кредита, который предоставляется продавцами покупателям в виде отсрочки платежа за проданные товары. Постепенно в этих отношениях выделись посредники - банки или фактор-фирмы. Факторинговые операции подразделяются на:

1.1. внутренние, если поставщик, покупатель и банк находятся в одной стране;

1.2. международные, если какая-то из трех сторон находится в другой стране;

2.1. открытые, если должник уведомлен об участии в сделке банка. При этом виде факторинга поставщик, отгружая продукцию и выставляя платежные требования, должен известить покупателя о том, что все платежи должны зачисляться на счет фактор-фирмы или банка.

2.2. закрытые или конфеденциальные;

3.1. с правом регресса, то есть обратного требования к поставщику вернуть уплаченную сумму;

3.2. без права регресса;

4.1. с условием о кредитовании поставщика в форме предварительной оплаты;

4.2. с условием оплаты требований к определенной дате.

Заключая факторинговое соглашение банк берет на себя возможный риск неплатежей со стороны покупателя. В связи с этим до заключения такого соглашения она должна провести предварительную работу по изучению платежеспособности клиентов обслуживаемого им поставщика. Для этого поставщик сообщает банку список своих покупателей и предполагаемый объем поставок товаров. Банк проверяет платежеспособность каждого из покупателей и сообщает поставщику возможные кредитные лимиты по каждому покупателю. В рамках этих лимитов поставщик может отгружать продукцию без всякого риска.

Типы факторинговых соглашений, распростаненные в мировой практике:

1) соглашение о полном обслуживании (открытом факторинге без права регресса). Обычно заключается при регулярных и проверенных контрактах между поставщиком и банком. Полное обслуживание включает: полную защиту от появления сомнительных долгов и гарантированную оплату платежных документов; управление кредитом; кредитование в форме предварительной оплаты или к определенной дате.

Полное обслуживание осуществляется при условии, что поставщик переуступает банку долги всех своих клиентов ( без отбора надежных и ненадежных).

2) соглашение о полном обслуживании с правом регресса. При этом банк не страхует кредитный риск. Его продолжает нести поставщик. Банк имеет право вернуть поставщику долговые требования, не оплаченные клиентами в течение определенного срока.

Кредитный риск поставщика ососбенно возрастает при поставках товаров на экспорт. Это связано с гораздо большими трудностями оценки платежеспособности иностранных клиентов, более длительными сроками товарооборота, валютным риском.

Поэтому, работая с экпортером, банк заключает договор с факторинговой компанией страны импортера и передает ей часть своей работы и , в свою очередь, выполняет часть работ по поручению этой иностранной фактор-фирмы. такой встречный факторинг получил название взаимного или двухфакторного. Его преимущества заключаются в том, что для каждой из компаний, обслуживающих импортеров, долговые требования являются внутренними, что упрощает работу по определению кредитоспособности, страхованию риска, инкассированию долговых требований.

Банк стремится минимизовать риск, который он берет на себя при проведении факторинговых операций. Для этого банк должен проанализировать следующую информацию:

- сведения о качестве проудкции и услуг, производимых поставщиком ( о количестве и удельном весе отказов покупателей от платежей по причине поставки некачественной продукции);

- объем и темп роста реализации для определения предельной суммы переуступаемых банку долговых требований с целью обеспечения своевременной их оплаты поставщиком;

- информация о платежеспособности покупателей продукции (своевременность расчетов, величина и продолжительность их дебиторской задолженности);

- информация о составе и количестве плательщиков на предмет выяснения его постоянства;

- информация о качестве долговых требований, которые банку предстоит оплачивать;

- доля долговых требований, которые нецелесообразно принимать на факторинговое обслуживание ( платежные требования к бюджетным организациям, к предприятиям, объявленным неплатежеспособными, у убыточным и низкорентабельным предприятиям и т.д.)

Для заключения договора о факторинговом обслуживании поставщик должен представить банку следущую информацию:

- наименование и адрес каждого плательщика и условия расчетов с ним;

- сумму всех предусмотренних долговых требований;

- условия платежа для каждого плательщика.

В факторинговом договоре оговариваются права и обязанности сторон, условия совершения факторинговых операций, включая размер и порядок определения комиссионного вознаграждения, ответственность сторон и т.д. Договор заключается на срок от 1 года до 4 лет. Его действие может быть прекращено: по желанию одной или обеих сторон; ввиду фактической или ожидаемой неплатежеспособности поставщика.

После заключения факторингового соглашения поставщик или банк извещает всех плательщиков об этом факте.

Плата, взимаемая банком с поставщика, состоит из двух частей:

1. плата за управление (комиссия) - ведение учета, страхование от появления сомнительных долгов и т.д. Размер этой платы определяется в процентах от годового оборота поставщика (0,5 -3%, при наличии права регресса - 0,2 -0,5%).

 2. плата за кредит, предоставляемый поставщику в виде предварительной оплаты переуступаемых долговых требований (банковская кредитная ставка + 2-4 пункта). 

Форфейтинг ( от фр. отказ от прав) - кредитование экспортера путем покупки векселей или других долговых требований. Это форма трансформации коммерческого кредита в банковский. Форфейтинг - новая форма кредитования внешней торговли.

Продавцом при форфейтинге обычно выступает экспортер, стремящийся инкассировать расчетные документы импортера с целью получить наличные средства. В качестве покупателя (форфетера) выступает банк или специалтзированная компания. Банк берет на себя коммерческие риски, связанные с неплатежеспособностью импортеров без права регресса (оборота) этих документов на экспортера.

Форфетер приобретает долговые требования за вычетом процентов за весь срок, на который они выписаны. Форфетер может хранить купленные документы у себя. В этом случае затраченные им средства рассматриваются как капиталовложения. Кроме того, он может продать их другому банку на безоборотной основе. С наступлением срока платежа конечный держатель документов предъявляет их к оплате.

Форфейтинг для экспортера имеет ряд преимуществ:

- ускоряет поступление средств за экспортируемый товар, а значит и оборот всего капитала;

- освобождает от риска неплатежа и валютного риска.

Недостатки для экспортера сводятся к возможным относительно более высоким расходам по передаче рисков форфейтору.

4.7. Ипотечный кредит

Залог недвижимого имущества для обеспечения денежного требования кредитора к должнику называется ипотекой.

Предоставляют ипотечный кредит банки, специализирующиеся на выдаче долгосрочных ссуд под залог недвижимости.

Ипотечное кредитование является одним из существенных сегментов рынка капитала. Во многих странах мира приобретение жилья через ипотечное кредитование представляет собой основу решения населением своих жилищных проблем. 

Ипотечное жилищное кредитование - отношения, складывающиеся в процессе предоставления кредитов (займов) в целях приобретения жилья, обеспеченных залогом жилых помещений, исполнения кредитных договоров (договоров займа), обращения взыскания на предмет залога и его реализации с публичных торгов.

Ипотека содержит в себе большой потенциал экономического развития, превращения недвижимости в капитал, помогающий населению получить жилье, а кредиторам - доход. Для успешного развития ипотечного кредитования в России необходимо создать благоприятную обстановку для формирования рынка капиталов, а именно:

- повысить уровень жизни населения и платежеспособности предприятий; 

- снизить темпы инфляции; 

- снизить уровень процентных ставок на всех сегментах финансового рынка;

- сформировать систему поддержки ипотеки государством. 

При выборе механизма ипотечного кредитования необходимо учитывать накопленный опыт зарубежных стран. Но в каждой стране, безусловно, существуют свои, адаптированные к существующим национальным условиям, схемы кредитования. Например, в США жилищное кредитование осуществляется через специализированные ипотечные институты с участием государственного капитала и страховых компаний, во Франции и Германии - через сети обществ взаимопомощи.

Для финансирования выдаваемых ипотечных кредитов многие кредитные учреждения выпускают ипотечные облигации. Так, например, действуют немецкие частные и государственные ипотечные банки. Во многих странах государство играет заметную роль в организации вторичного рынка ценных бумаг, обеспеченных заложенным недвижимым имуществом. Оно принимает на себя часть рисков и оказывает активную помощь кредитным учреждениям в проблемных ситуациях.

Изучая проблему ипотечного кредитования в России можно выделить три основных направления в его развитии: 

- среднесрочное кредитование строительства индивидуального жилья; 

- долгосрочное кредитование покупки жилья у частных лиц;

- кредитование покупки нового жилья у государственных или муниципальных органов. 

Наиболее предпочтительным является кредитование покупки населением нового, уже построенного и сданного в эксплуатацию жилья. Этот вид кредитования должен стать стимулирующим фактором развития строительной индустрии в различных регионах России. Позитивным моментом данного направления кредитования является возможность использования безналичной формы выдачи кредита заемщику и безналичной формы расчетов со строительной организацией. Кроме того, этот вид кредитования предполагает открытый доступ налоговых органов к финансовой отчетности по таким операциям. 


При разработке механизмов кредитования необходимо учитывать интересы всех участников рынка ипотечного кредитования (заемщика, кредитора, инвестора и государства), а также факторы, отражающие экономическую среду кредитования в России. К ним относятся:

- отсутствие у определенной части населения гарантированного и стабильного источника дохода;

- низкая потребительская способность населения.

Отсутствие у большинства населения “кредитной истории” затрудняет определение кредитоспособности заемщика и, в связи с этим - определение размера и срока кредита. Размер кредита, с одной стороны, должен покрывать стоимость жилья, и с другой стороны, кредитный риск должен быть сведен к минимуму. Низкая потребительская способность населения отражается на размере платежей по кредиту, ограничиваемом определенной частью дохода средней семьи. 

Для повышения потребительской способности населения необходимо вмешательство в ипотечное кредитование правительства, посредством организации системы субсидирования определенных категорий населения. Такая форма участия правительства применяется практически во всех странах. Возможно несколько вариантов централизованного субсидирования заемщиков:

1. Погашение части первоначального взноса. Данный способ облегчит доступ к ипотечным кредитам менее обеспеченным слоям населения. Но, уменьшая долю заемщика в первоначальном платеже, правительство увеличивает риск непогашения кредита, поскольку уменьшаются материальные стимулы заемщика.

2. Погашение части долга заемщика в течение определенного (или всего) срока кредитования. Такая сумма вычисляется и закладывается в соответствующие статьи бюджета.

4.8. Контокоррентный кредит

Кредитование первоклассных кредитоспособных заемщиков может производиться банком с использованием единого активно-пассивного счета, называемого контокоррентом (что по итальянски означает “текущий счет”).

Контокоррент зародился много веков назад в Северной Италии как форма расчета купцов друг с другом. В России до революции контокоррент использовался всеми российскими банками, применялся в период НЭПа, затем был ликвидирован. В настоящее время контокоррент В России в принципе может осуществлять любой коммерческий банк.

Контокоррентный счет (только для юридических лиц) - единый счет, на котором учитываются все операции банка с клиентом. На нем отражаются  с одной стороны - ссуды банка и все платежипо поручению клиента, с другой - средства, поступающие на счет в виде переводов, вкладов, возврата ссуд и прочее.

Контокоррентный счет используется для рационализации платежного оборота предприятий. В целях обеспечения банковской ликвидности контокоррентный кредит предоставляется для финансирования текущего производства и обращения и не связан с финансированием инвестиций.

В силу обеспечения клиентам оперативно воспользоваться правом привлечения заемных средств контокоррентный кредит относится к числу наиболее дорогих кредитов. За обслуживание контокоррентного счета банк в обязательном порядке взимает с заемщика комиссию.

Использование заемщиком контокоррентного кредита не исключает оформления им в банке других кредитов.

Регулирование кредитных взаимоотношений проводится при контокорренте посредством лимитов кредитования, определяемых максимально допустимыми размерами дебетового сальдо или минимально допустимыми - кредитового сальдо.

Банк устанавливает лимит кредитования исходя из размеров собственного капитала клиента, масштабов его деятельности. 

При открытии контокоррентного счета между банком и клиентом заключается долгосрочный договор, содержащий право банка на закрытие такого счета в любой момент времени.

4.9. Овердрафт

Овердрафт - форма краткосрочного кредита, предоставление которого осуществляется путем списания банком средств по счету клиента сверх его остатка. При этом между банком и клиентом заключается договор о максимальной сумме овердрафта, условиях его предоставления и порядке погашения, размер процент за кредит.

Овердрафт - отрицательный баланс на текущем счете клиента банка. Дебетовое сальдо - задолженность клиента банку.

Порядок погашения овердрафта такой же, как и контокоррентного кредита: на погашение задолженности направляются все суммы, зачисляемые на текущий счет клиента. Поэтому по мере поступления средств на текущий счет клиента объем кредита по овердрафту сокращается. Но принципиально отличие овердрафта от контокоррента состоит в том, что договор об овердрафте каждый раз заключается заново, включая в себя лишь одно соглашение о предоставлении кредита.

В России овердрафт почти не предоставляется, за рубежом он используется довольно широко.

ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЕ  ВОПРОСЫ

1. Кредитная система страны.

2. Экономическое содержание кредита и его роль в рыночной экономике.

3. Сущность кредитного механизма и его роль в рыночных отношениях.

4. Инструменты и методы денежно-кредитного регулирования экономики.

5. Кредитный потенциал коммерческих банков.

6. Кредитная политика коммерческого банка. 

7. Факторы, влияющие на формирование кредитного портфеля.

8. Оценка качества кредитного портфеля коммерческого банка. 

9. Основы формирования ссудного процента.

10. Виды кредитных рисков и управление ими.

11. Резерв на возможные потери по ссудам.

12. Виды кредитов, предоставляемых коммерческими банками.

13. Методы кредитования и виды ссудных счетов.

14. Последовательные этапы процесса кредитования.

15. Принципы и методы оценки кредитоспособности заемщика.

16. Формы обеспечения возвратности кредита. Рейтинговая оценка и выбор различных форм обеспечения возвратности кредита.

17. Управление проблемными кредитами.

18. Государственный кредит.

19. Международный кредит

20. Коммерческое кредитование и вексельный кредит.

21. Виды и формы лизинга.

22. Факторинг и форфейтинг.

23. Контокоррентный кредит и овердрафт.

24.Ипотечный кредит.
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